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Liste des abréviations et conversion monétaire

Abréviations :

AB Agriculture biologique

ADEX Association de Développement des Exportations
AFNOR Agence Francaise de normalisation

ATPH Association Togolaise Pour la Promotion Hureain

AVE/RAFP Association Village Entreprise/ Recherdwstion Formation Promotion
CERPA CEntres Régionaux Pour la Promotion Agricole

CFsSI Comité Francais pour la Solidarité Internadien
BPA Bonnes Pratiques Agricoles
CE Commerce Equitable

CEBENOR Centre Béninois pour la Normalisation
CIRAD Centre International pour la Recherche Agroique et le Développement
Coleacp Comité de Liaison Europe-Afrique- CaraiBasifique.

DGCCRF Direction Générale de la Concurrence, dedasommation et de la Répression
des Fraudes

EUREPGAP Euro Retailer Produce working group - GAgdcultural Practices

FAO Food and Agriculture Organisation
FLO Fair trade Labelling Organisation
FINE FLO, IFAT, NEWS et EFTA

FOB Free On Board

GATT Global Agreement on Tarif and Trade
GERME  Groupe d'appui, d'encadrement et de rechercimeilieu rural

ID Initiatives et développement

IDH Indicateur de Développement Humain

IFAT International Fair Trade Association (sic)

ISO International Standardization Organisation

ISF Ingénieurs Sans Frontieres (France)

JOCE Journal Officiel des Communautés Européennes
LMR Limite Maximal de Résidus

OGM Organisme génétiguement modifié

OoIT Organisation Internationale du Travail

OoMC Organisation Mondiale du Commerce

OMS Organisation Mondiale de la Santé

ONG Organisation Non Gouvernementale

OP Organisation de producteurs

OTC Accord sur les Obstacles Techniques au Commerce
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PAN Pesticide Action Network

PIB Produit Intérieur Brut

PIC Prior Informed Consent list

PIP Programme Initiative Pesticide

PNUD Programme des Nations Unies pour le Dévelogoém
PVD Pays en voie de développement

SPS Accord sur les mesures Sanitaires et Phyt@@asit
TIF Traitement d’Induction Floral

TSR Télévision Suisse Romande

UE Union Européenne

UNEP United Nations Environment Programme

Conversion monétaire :

1 euro (€) = 655,957 francs CFA (FCFA)
1 FCFA = 0,00152449 €
Les conversions du franc CFA a I'euro seront ariesd 2 décimales.
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1. Introduction

Extrait de la charte d’Ingénieurs Sans Frontiéres

Nous souhaitons la réalisation du droit inaliénalgja’ont tout homme et toute femme en
collectivité de faconner leur destin commun, etadda disposer d’eux-mémes. Ce princige
est conditionné a I'exercice harmonieux des draits) seulement civils et politiques, mai
aussi économiques, sociawet culturels, portant notamment sur I'éducatiom,slanté, la

nourriture, le logementet le travail Nous constatons de fortes inégalités, entre les
populations, dans I'accomplissement de I'ensembleas droits. lls se trouvent notammennt
remis en cause par I'existence dépendances économiques, sociales ou politiquzEane

part, celles-ci s'articulent a I'échelle mondialeoyr former un systeme fortement
interdépendant et marqué par l'injusticd’autre part, leur persistance pése inéluctablame

sur les générations futures.

(92

Ingénieurs Sans Frontieres France (ISF) est uneciaien de solidarité internationale
regroupant des éléves ingénieurs et des ingéneguegtivité. Elle a pour but de mener des
actions de sensibilisation sur les inégalités Newd- (Commerce Equitable, problémes
d’alimentation dans le monde, éducation des fill@¢s®t.de réaliser des projets pour réduire
ces inégalités au Sud.

Des études semblent indiquer que le nombre crdiskanormes obligatoires ou volontaires,
publigues ou privées, est susceptible d’entrainexclusion et/ou la fragilisation des
agriculteurs du Sud (Veerbadren 2005 ; Blondeal600es normes étant édictées par le
Nord sans concertation, il s’agit bien ici des mlé&§s Nord/Sud qu’ISF entend combattre.
Par ailleurs ISF soutient activement le Commercaitghle, processus pourtant friand de
normes, dans le but de réduire de telles inégalltési permet d’éclairer un certain paradoxe :
les normes sont officiellement sensées permettrprdaéection des filieres et I'acces au
développement le long des filiéfesontrairement aux effets présentés ci-dessus.

Etudier et documenter I'impact de la normalisagaur les produits issus des agricultures des
pays du Sud participe de la lutte d’'ISF contreitggalités Nord-Sud, mais permet aussi de
mener un regard critique sur ses propres activités.

ISF a conduit en 2005-2006, avec le soutien du @orRrancais pour la Solidarité
Internationale (CFSI), une étude sur les enjeulad®rmalisation pour les produits issus des
agricultures des pays du SudCette étude a rencontré un accueil positif depda de
'ensemble des organisations de solidarité intésnate consultées, et notamment de la part
de plusieurs membres du CFSI engagés dans desapmogs d’appui a I'agriculture
familiale.

ISF a donc mis en ceuvre fin 2006, avec le CFShdinancement de la Direction Générale
Commerce de I'Union européenne (UE), une secondsepl ce travail d’étude — appelée
Norme Il — en programmant une consultation sueteatn des acteurs du Sud. En effet, la
guestion de la participation des acteurs du Sud Hélaboration des normes a été largement
discutée dans I'étude et il nous semble importagmiquer le principe de participation a nos
propres pratigues en donnant la parole aux persatirectement concernées, au Sud.

Le but de la consultation sur le terrain est defieérles hypotheses émises lors de I'étude
initiale. En effet, nous pensons que I'étude desmes, considérées sous l'angle de leur

! Pour s’en convaincre visiter le site de I'Intefoaal Standardization Organisation (ISO)
2 Disponible suhttp://www.isf-france.org/rubrique.php3°?id_rubrigdd

Rapport de mission Normes (Bénin & Togo, anana®)NEL J. et MARTIN T.-2007 6



impact et de leur gouvernance, est un theme déhtgour les organisations de solidarité
internationale et leurs partenaires au Sud.

La présente étude est une des deux études dantderdlorme Il. En effet il est prévue deux
collectes de données, une au Pérou et en Boliviee siafé et 'autre au Bénin et au Togo sur
'ananas. La mise en commun des données et damalyse fournira des pistes de réflexion
sur I'impact des normes pour les producteurs eadgegultures des pays du Sud.

2. Les normes portant sur la qualité et la sécurité
des denrées alimentaires

A. Contexte et définition

En Europe, les exigences des consommateurs enrendéiesécurité des produits sont de plus
en plus fortes. Les consommateurs exercent designgspour obtenir la mise en place de
normes plus restrictives, ainsi que 'applicatidospstricte des réglementations existantes.
Les préoccupations des consommateurs s’étendelatueress préoccupations que la simple
innocuité des produits: la qualité des alimentsfalgon dont ils sont produits, le bien-étre
animal, l'utilisation de matériel biologique gémptement modifieé, d’hormones ou d’autres
activateurs de croissance, les préférences cudisrela préservation des ressources, la
protection de I'environnement font également I'olaje débats.

L’Accord sur les obstacles technigues au commercOTC, 1979) couvre les
réglementations techniques, normes et procéduésaldation de conformité. Cet accord vise
a faire en sorte que les reglements, normes eéguoes d’essai et d’homologation ne créent
pas d'obstacles non nécessaires. Il est applicabteutes les régles autres que celles
concernant la santé humaine, animale et végétateif@nnement, composition en rapport
avec certaines dénominations, étiquetage nutrigiipnatc.). Il repose sur les principes
suivants : les réglementations nationales ne dbipas provoquer de discriminations non
justifiées entre produits selon leur origine ; tessures doivent viser un objectif Iégitime et
I'atteindre de maniére a entraver le moins possélsommerce ; sont favorisés les Etats qui
respectent des normes internationales pertinentes.

Les Accords de Marrakech (1994) inaugurent le mouvement de libéralisaties échanges
dans le secteur agricole et agroalimentaire, avpataépargné par I'’Accord général sur les
tarifs douaniers et le commerce (GATT). Les reStnts quantitatives a I'importation et les
prélevements aux frontieres sont remplacés padadets de douane, qui doivent étre réduits
sur la période 1995-2000.

I'Accord sur les mesures sanitaires et phytosanitaiseou mesureSPS (1994) affirme le
droits des pays signataires a adopter les mesuwrés jggent nécessaires pour protéger la
santé des hommes, des animaux ou des végétaugueees mesures ne sont pas appliquées
de maniére arbitraire et non justifiée »ll porte sur les caractéristiques des produés, |
quarantaines, les contraintes sur les processuasytification, I'inspection, les procédures de
test et d'étiquetage, etc. Il promeut I'harmonizatdes normes et réglements techniques et

3 Le 15 avril 1994, 123 pays signent a Marrakech ¢@d de I'Organisation mondiale du commerce (OMC).
Ce faisant, ils concluent le plus long cycle deauigtions commerciales multilatérales jamais engleg€ycle
d’'Uruguay, démarré en 1986. La durée de cette ndme s’explique en grande partie par les diffiéala
intégrer  l'agriculture dans le champ du  GATT http://www.diplomatie.gouv.fr/fr/actions-
france_830/agriculture_1061/cooperation-dans-se@ericole 1066/definition-politiques-
agricoles_1435/marche-agricole-commercialisatio®61lés-agriculteurs-du-sud-omc_1437/accord-
marrakech-1994 4184.html
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encourage les signataires a conclure des accdedérbux sur la reconnaissance de mesures
SPS équivalentes.

A l'origine, la mise en place de réglementationsits@res et techniques communes répondent
a I'objectif de permettre le développement d’un omerce loyal. Toutefois, la multiplication
des réglementations, I'hétérogénéité des conditilensontréle et de commercialisation et les
différences de définition des produits sont a fjore de distorsions de concurrence
importantes. Surtout, I'impossibilité pour les Pays Voie de Développement (PVD) a se
conformer aux réglementations en vigueur dans lags pdéveloppés transforme ces
réglementations en barrieres non tarifaires quajigent leurs exportations.

Dans la suite de ce document, nous appetonsies un ensemble de parameétres
qui permettent de classer les produits en catégatiede les décrire en termes
cohérents et compréhensibles par les acteurs dechéndglles peuvent porter sur
le produit et/ou sur le processus de productiolesgleuvent aussi étre élaborées
par des entités publiques ou privées. Enfin leynlieqtion peut étre obligatoir
ou volontaire.

B. Les normes obligatoires publiques

1. Les normes internationales du Codex Alimentarius

Les normes élaborées par les instances intern@®raCodex Alimentarius Convention
Internationale pour la Protection des Végétauxjc®finternational des Epizooties, etc. —
servent de base de référence pour apprécier lditeaties réglementations nationales. Ces
mémes instances peuvent étre consultées en cagsdecdrds internationaux (ex: les
organismes génétiguement modifiés, OGM).

Créeé et financé par la Food and Agriculture Orgatioa (FAO) et I'Organisation mondiale
de la Santé (OMS) en 1962, Godex Alimentariugnet au point des textes permettarmte«
guider et promouvoir I'élaboration, la mise en oamnat 'harmonisation de définitions et
d’exigences relatives aux produits alimentaires @¢ ce fait, favoriser le commerce
international». Les normes et recommandations développées doivegprotéger la santé
des consommateurs et assurer la loyauté des pegiquivies dans le commerce des produits
alimentaires». Depuis la création de 'OMC, les normes du Gogleuvent avoir force de loi
et parfois méme I'emporter sur les normes natiaale

Au Codex Alimentariusles experts jouent un role essentiel : ils fassent la justification
scientifique des normes, analysent le risque ehtéx d’options de gestion des risques, ils
sont également chargés de juger du bien-fondé megqés utilisés ou réclamés au nom des
«bonnes pratiques agricoles et de statuer sur lgygicité» des produits (Bureau et Gozlan,
2000).

a) Lanorme Codex ananas frais

Le Codex Alimentariugegroupe des normes internationales volontairesdicaptes a tout
produit alimentaire. L'objectif du Codex et de garaau consommateur un produit sain et de
qualité conforme a son attente. En matiere d’anahgeut étre fait référence a plusieurs
normesCodex Il existe une normé&odexpour les ananas destinés a étre commercialisés
conditionnés, emballés et frai€ddex 182-2005)Cette norme volontaire faisant office de
reglement européen, elle est susceptible d'étréidéerpar la Direction Générale de la
Concurrence, de la Consommation et de la Répreds®irraudes, DGCCRF.
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Le Codeximpose que les ananas soient propres a la consonmeantiers, d’aspect frais et
pratiguement exempt de défauts d’'aspect liés amaevaise production ou conservation
(brunissement, taches, trace de ravageurs etanahas doit pouvoir supporter le transport et
arriver dans des conditions satisfaisantes a gmdtsn. La maturité sera jugée sur le degré
Brix, 12 degrés minimum. Le processus de négociaigour de la création de cette norme a
consacré les pratiques asiatiques en matiere dianate qui pose des difficultés aux
producteurs d’ananas africains qui ont I'habitudaveir un degré Brix moindre et de
présenter la couronne différemment.

Il existe trois catégories de qualité : Extra, Qaté | et Il. L'extra doit étre exempt de tout
défaut et si la couronne est présente elle dai¢ fantre 50 et 150% de la taille du fruit. La
Catégorie | regroupe les ananas ne présentant guégdrs défauts qui n’affectent pas la
pulpe et si la couronne est présente elle doiefantre 50 et 150% de la taille du fruit. La
Catégorie Il regroupe tout les autres ananas reapeles regles minimales de qualité. 5%
d’'un lot de qualité extra peuvent contenir des amate qualité Catégorie I. 10% d’un lot
d’ananas de Catégorie | peuvent contenir de ardmaatégorie Il. 10% d’un lot d’ananas de
Catégorie 1l peuvent contenir des fruits ne répohgas aux regles minimales a I'exception
de fruits impropres a la consommation.

Calibrage Pour toutes les catégories, dix pour cent, en menuu en poids, d’ananas
correspondant au calibre immédiatement supérieumfétieur a celui indiqué sur 'emballage
sont tolérés.

Tableau 1: Descriptif des différents calibres d'anaas

Poids moyen (+ 12%)
Code de Calibre |  avec couronne (grammes) sans couronne (grammes)
A 2750 2280
B 2300 1910
C 1900 1580
D 1600 1330
E 1400 1160
F 1200 1000
G 1000 830
H 800 660

Conditionnement et étiguetagiee contenu d’'un emballage doit étre homogéneagiastie
visible doit étre représentative du contenu. Ledénmaux utilisés pour I'emballage et
I'étiquetage ne doivent pas altérer la qualitétsane des ananas.

L’étiqguetage doit permettre de retrouver I'expaatat I'emballeur et/ou I'expéditeur mais
aussi le pays d’origine. La catégorie et le calibwevent aussi figurer.

Contaminateurs et hygienkes ananas doivent respecter les normes portanesiLimites
Maximales de Résidus (LMR) et limites de métauxrdsudéfinies par leCodex Nous
aborderons ces limitations dans la prochaine sedidravers la législation francaise qui
transpose le codex au contexte francais. En matiéygiene les ananas doivent suivre les
principes d’hygiénes et codes d’'usage des fruis flu Codex (CAC/RCP 1-1969, Rév. 4-
2003 ; CAC/RCP 53-2003; CAC/GL 21-1997). Cependees pratiques ne sont pas
vérifiées, la norme étant appliquée a réceptiorpahduit au Nord avec une obligation de
résultat et non de moyen. Il s’agit donc de reconda#ons.
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b) Lanorme Codex jus et nectars de fruits

La normeCodex 247-200%st surtout une suite de définitions de chaquduir@lus qu’une
réglementation des processus de fabrication. Neugtiendrons ici que les criteres pouvant
toucher les systemes de productions.

La seule valeur contraignante remarquée est leed&gx minimal recommandé de 12,8 pour
les jus d’ananas reconstitués et purées dananaengtituées. Cependant si dans les
conditions de culture du pays de production cettlewr est difficilement atteinte (ce qui
semble étre le cas en Afrique de I'Ouest) la valiite de 10 sera retenue. Il est a noter que
la directive européenne (CE) 2001-112 et sa trgotgam dans le droit francais, la directive
2003-838, ne s’attardent que sur la définition chdpit.

c) Les normes de bonnes pratiques agricoles
Il existe de plus des normes de Bonnes Pratiqueis@gs (BPA) relatives a la production de
fruits frais ou séchés (CAC/RCP 53-2003 et CAC/RE=P969). Il s’agit d’'obligations de
moyens qui ne sont pas vérifiables par la DGCCRIe $bnt donc, dans le cas des pays
comme le Bénin et le Togo, de simples recommanasi&o n’ont pas caractére contraigriant.

2. Les normes européennes

a) Limites Maximales de Résidus (LMR)

Il s’agit des limites de résidu acceptables surpesduits d’origine agricole a destination
alimentaire. L'objectif des normes LMR est de géraau consommateur un produit ne
contenant pas de résidus de pesticides a des sambicives. La Iégislation prévoit des LMR
pour une trés grande quantité de produits. Cepénaanrupart de ces produits n’entrent pas
dans la culture de I'ananas. On ne proposera eEileg LMR des substances homologuées en
France pour la culture de I'ananas dans les DOM TédMes substances retrouvées dans les
ananas dans une étude commandée par des joushalestia Télévision Suisse Romande,
TSR.

Tableau 2 : LMR des principaux produits de la cultue d'ananas

Molécule LMR mg/kg
S-metolachlore 960 G/L 0,05
Ethéphon 480 G/L 2,00
Phosétyl-aluminium 80 % 1,00
1,3-dichloropropéne 1179 G/L 0,10
Profenofos 0,05
TOM et triadiménone 3,00
Carbaryl 0,05

b) Les normes sur les métaux lourds

L’objectif des normes sur les métaux lourds esgaeantir au consommateur un produit ne
contenant pas de métaux lourds a des quantitésasodies limites de présence de métaux
lourd dans les fruits tels que I'ananas, sont eegar leReglement (CE) 466/200Wne étude

* Dans la suite de I'étude la mention du Codex Afitagius fera implicitement référence a la normenasa
frais sauf mention contraire.
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récente de la TSR a fait état de présence de cadmi@ns des ananas achetés a la grande
distribution Suisse.

Tableau 3 : Limites des résidus de métaux lourds

Métal lourd Limite (mg/kg poids frais)
Plomb 0,10
Cadmium 0,05

c) Lanorme sur la tracabilité

La tracabilité des denrées alimentaires est impgs¥el’Article 18 du Reglement (CE)
178/2002 La « tracabilité» est la capacité de retracetraiers toutes les étapes de la
production, de la transformation et de la distibmut le cheminement d'une denrée
alimentaire, d'un aliment pour animaux, d'un anipralducteur de denrées alimentaires ou
d'une substance destinée a étre incorporée oupsildead'étre incorporée dans une denrée
alimentaire ou un aliment pour animaux. Cette trdité@ doit étre appliquée a tout produit
vendu dans I'Union Européenne ou incorporé dangraduit qui y est vendu. Son but est de
pouvoir remonter la chaine des responsabilitésassdcurité d’'un produit est constatée
insuffisante.

C. Les normes volontaires publiques

1. Le cahier des charges de I’Agriculture biologique

Les labels biologiques constituent un instrumergdrtant de la politique environnementale.
Le cahier des charges de I'Agriculture biologique France est plus strict que dans de
nombreux autres pays. Une définition des produitdobiques est en cours aBodex
Alimentarius

Pour I'ananas biologique la norme s’appliquantieséglemenCEE n°2092/91 (J.O.C.E. 21
juillet 1991) Ce reglement européen concerne les modes de ghiadwbiologique des
produits agricoles, il n’est donc pas spécifiqiadanas.

Pour la plupart des produits issus de I'Agricultbie@logique cultivés en France, I'application
du label Agriculture biologique, AB implique le respect d’un cahier des charges plus
restrictif que celui promu par la norme europée@ependant, pour des produits peu ou pas
cultivés en France, et donc majoritairement imrté label est accordé aux produits s'ils
suivent la norme européenne. Ainsi, il n'existe pgastexte francais spécifique sur 'ananas
biologique. C’est pourquoi la norme Agriculture loigique est présentée ici et non dans la
norme nationale.

En ce qui concerne la cultlrdes fruits — et en particulier de I'ananas — l[em®Agriculture
biologique porte sur une obligation de moyens et de résultat. De la il est difficile de
présenter un objectif sir de I’Agriculture biologegpuisque aucun résultat n’est attendu en
soi. Cependant, nous pouvons lister les argumenigesit avancés par les défenseurs de
I’Agriculture biologique : le respect de I'enviromment, la qualité sanitaire supérieur et une
bonne qualité organoleptique. Un autre facteurdfoule des pratiques et qui est souvent

® Propriété de I'état francais
® on ne détaillera pas ici la réglementation propréétiquetage et a [l'utilisation du termAgriculture
Biologique ces opérations étant principalement effectuéddcad.
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mis en avant par les agriculteurs eux-mémes gsblkaction du producteur qui n’est plus en
contact avec des produits chimiques nodits décroissancanars 2007).

Mode de productiorles cultures doivent étre réalisées avec poussetrhnts les substances
mentionnées dans I'Annexe | du Reglement ou lis@amss I'annexe Il. Ces listes sont
évolutives. Les semences et le matériel de reptmatugégétative doivent avoir été produits
selon le reglement, sauf dérogation. Ceci implique les rejets utilisés pour replanter les
ananas doivent avoir été pris sur des pieds ddjavési en Agriculture biologique. Une
parcelle d’ananas ne pourra étre déclarée biolegmuaprés une période de trois ans —
appelée période de conversion — de culture respedts principes de I'Agriculture
biologique. Toute zone de stockage contenant udyirbiologique ne devra contenir que des
produits biologiques. Toute transformation et temtballage doivent étre effectués sur une
chaine réservée aux produits biologiques.

Certification Seul un opérateur agréé pourra effectuer lafication d’'une production
biologique. Dans le cas de I'ananas au Togo ilis@gcocert Afriqgue de I'Ouest (basé au
Cameroun). Cet opérateur effectue des contrélegieég, inopinés ou non. Le premier de ces
contrdles vise a une description détaillée de t&udie production et a des recommandations,
afin d'éviter toute entorse au reglement. L'exm@oit doit tenir a la disponibilité du
certificateur une comptabilité matiere et monétaite chaque entrée et sortie doivent étre
justifiées. Les documents permettant de vérifieg umatériel utilisé est conforme avec le

reglement doivent aussi étre disponibles.

Importation Tout produit issu de I'Agriculture biologique menant d'un pays tiers de
I'Union Européenne devra étre accompagné de I'm&dion qui permet de vérifier que sa
production a bien respecté le reglement. De pluspobrtateur et le premier destinataire
doivent aussi étre contrdlés et doivent prouver tpse produits issus de I'Agriculture
biologique ont bien été séparés des produits cdinrerels.

2. Les normes volontaires du CEBENOR

Le CEntre BEninois de NORmalisation (CEBENOR), gglént de I'Agence Francaise de
NORmalisation (AFNOR) a produit deux normes poanénas variété Cayenne lisseétat
béninois n’ayant pas voté d’arrété pour ces nomlies ne sont que volontaires.

En fait ce sont surtout des documents beaucoup gtasssibles que les normes de la
réglementation européenne aidant a la bonne candeitla production par la définition de
'ananas Cayenne lisse frais (Ananas frais-spé&tiins, homologation n°2002-001/CNGQ)
et la description d’'un processus de tracabilitéligpg (Tracabilité de I'ananas-technique de
structuration des codes et de leur présentatiorlesucartons a I'exportation, homologation
n°2004-002/CNGQ).

De plus le CEBENOR ne possédant par encore d'aitatiéd internationale (visé pour fin
2008) il ne peut fournir de certification pour gemmes. Ainsi I'impact de telles normes est
impossible a évaluer. Cependant nous les mentianponr montrer que le processus de
normalisation, bien que balbutiant existe, au Béla plus ces normes sont malgré tout
partiellement appliquées sur le terrain.

a) Ananas frais-spécifications

Il s’agit d’'une transposition de la norme Codexmdintarius adaptée aux spécificités de
'ananas cultivar Cayenne lisse et au exigencesegpsrtateurs et importateurs officiant au

" Un produit conventionnel est un produit ne poréate vente aucun attribut de croyance tel quéolgss
Agriculture biologique ou Commerce Equitable. Ceduit peut étre vendu a I'export ou sur un marcieall
8 Pour les variétés d’ananas voir page 20
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Bénin. La norme est plus précise notamment sucrésres de coloration extérieure pour
lesquelles elle fournit une échelle de CO (frutakement vert) a C4 (fruit totalement jaune
orange).

Certains caracteres different du Codex AlimentarAissi le degré Brix minimal est fixé a
13° (au lieu de 12°). Les codes et références tereasont aussi differents. Cependant ce
sont ces calibres qui sont utilisés par les prazustet exportateurs béninois et non ceux du
Codex Alimentarius. Il est probable que le CEBENQ&it fait que formaliser les pratiques
du marché béninois en matiére de calibre d’ananas.

Tableau 4 : Calibre des ananas frais Cayenne lisselon le CEBENOR

Calibre Fourchette d§  cartons équivalent codex
poids kg (calculés par les
auteurs)
C5 09al1,2 De douz€
fruits F
B4 1,2a1,4 De douze
fruits FE
B3 14a1,6 De douze
fruits ED
A2 16al8 De six fruits|p ¢
Al 18a22 De six fruits| ¢ g

b) Tracabilité de I'ananas-technique de structuraties codes et de leur présentation
sur les cartons de conditionnement

Il s’agit d’'un document technique expliquant unelitioation pour tracer les ananas inspirée
du fonctionnement des codes barres. Un premiefreldEsigne la commune de production.
Les 5 suivants le producteur ou I'exportateur. ttes suivants la parcelle de production. Les
6 suivants la date de récolte ou de conditionnerdenroduit. Les 3 suivants le carton de
conditionnement. Enfin les 2 derniers la palettesCcette codification qui est utilisée sur la
filiere ananas au Bénin pour mettre en place laneaeglementaire de I'UE sur la tracabilite.

D. Les normes volontaires privées du Commerce Equitaél

1. Le Commerce Equitable

Pour I'ananas au Bénin et au Togo on retrouve deuxes de Commerce Equitable. La
premiere est menée par Max Havelaar France memdiretrade Labelling Organisation
(FLO) et porte principalement sur une certificatides organisations de producteurs. La
seconde est menée par des associations comme rBwlitde/Artisans du Monde et Claro,
membres de I'International Fair Trade AssociatifAT, sic) et porte sur une organisation
de la filiere ananas selon un cahier des charéguét

Quand nous parlerons ici de Commerce Equitabl&agim de la vision qu’'en ont FLO et
I'IFAT.

Ne seront retenues que les indications portankasproduction afin de rester dans les limites
de I'étude.

% Les éléments présentés ici proviennent de travauxSolagral (2005) et d’informations provenant diéss
Internet de FLO, IFAT, Max Havelaar France et &mlimonde/Artisans du Monde.
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Le CE est une approche alternative au commercenattenal conventionnel. Le CE est un
partenariat commercial qui vise au développememnalde pour les producteurs exclus et
désavantagés via de meilleures conditions comniescia..*’.

Les produits du Commerce Equitable se distinguentaix du commerce conventionnel par
des attributs de croyance portant sur les conditi® production et de commercialisation
(Daviron et al. ,2002).

La définition, méme si elle porte sur des critééesnomiques (développement économique,
marketing) a une portée morale (favoriser les mfansrisés).

Bien que I'IFAT travaille sur les filieres de pradtion et de commercialisation intégrées et
gue FLO ait une approche par le produit les deuxcsires retiennent des principes de
Commerce Equitable assez similaires. En effet eougant les cahiers des charges des deux
organisations on retrouve les mémes thématiques etémes objectifs (Daviron et al.,2002).

Tableau 5 : Objectifs du Commerce Equitable

Théme Critéres

les individus bénéficiant du Commerce Equitablet don
des producteurs défavorisés

Politique
I'organisation de la production doit étre transpéeeet
démocratique

appui au développement de la filiere (de I'orgatitisg
Economique |de I'OP a la recherche de débouchés)

paiement d’'un prix stable et/ou remunérateur

protection de catégories de travailleurs défavermé
fragiles (femmes, enfant)

sécurité des conditions de travall

pas de travail forcé ou non rémunére
promotion de I'Agriculture biologique (FLO
Environnementgluniguement)

gestion durable de la ressource

Social

2. Le cahier des charge du Commerce Equitable seldd FL

Nous présentons ici un résumé des consignes dertaenprivée FLO aux producteurs de
fruits et légumes frais (FLO, 2004 & 2006). L’actest ici mis sur les consignes restrictives.
Ce cahier des charges fait ouvertement référerdiaudres textes normatifs ou conventions
internationales. Le tableau 6 présente ces textes.

19 péfinition du CE fournie par FINE, associationdmhelle & laquelle participent FLO, IFAT, NEWS &t TFA.
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Tableau 6 : Référence a d’autres textes dans le dahdes charges FLO

Normes Organisation Internationale Textes
Organisation Mondiale de IaClasse laet b
Santé
Pesticides PAN Dirty dozer?
FAO-UNEP Prior Informed consent list - PIC (Conventde
Rotterdam)
Organisation Internationale duDiscriminations des travailleurs (111)
Travail Travail forcé, travail des enfants (29, 105, 188,
182)
Normes Liberté d'association et négociation collective (87
sociales 98)

Plantations (110)
Rémunération égale (100)
Accidents du travail (155)

a) Le cahier des charges FLO : généralités

Les producteurs doivent étre regroupés en coopérati association. Le respect des regles de
I'Organisation internationale du travail (OIT) déitre assuré.

Les standards certifiés par FLO sont de deux matuf@ des standards minimum, a atteindre
absolument aprés la conversion en équitable ; éb)standards d’évolution fixés en fonction
des bénéfices économiques de la coopérative tiréxodmerce Equitable.

Les coopératives doivent participer au développémdas petits producteurs, ce
développement doit étre le plus démocratique plessita majorité des producteurs doivent
étre « petits » et 50% des volumes d’'une coopéradivent provenir de tels producteurs. Les
coopératives doivent réunir une assemblée généragdeendre en compte les avis de tous les
producteurs. Aucune discrimination basée sur umpgosocial ne sera acceptée a moins
quelle contribue a favoriser la participation deuges minoritaires ou désavantagés dans la
coopérative.

La prime au développement (voir le paragraphe : @ere des fruits et légume frais) est
utilisée en toute transparence selon la décisiohadsemblée générale. La coopérative doit
posséder les moyens et I'expérience nécessaiggsa@rimercialisation de la production. De
plus il doit exister des débouchés pour la productLa coopérative doit prendre le plus de
responsabilité possible dans I'exportation de &pction.

Les producteurs doivent sans faute respecter em@nts nationaux et internationaux en
matiere de préservation de I'environnement. L’'usage certains pesticides est interdit.
L’agriculture « raisonnée » sera encouragee.

Le travail forcé et le travail des enfants de malesl5 ans (18 ans pour les travaux a risque
pour la santé) sont interdits. Aucun travail net dmnpécher la scolarisation. L'emploi du
conjoint ne peut étre obligatoire. Tous les empigqyéuvent adhérer au syndicat de leur choix

" pesticides & formulation dangereuse, classesussipngereuses selon I'OMS.

12 En 1985 I'association PAN (Pesticide Action Netijdance dans plus de trente pays la campagne Dirty
Dozen. Il s'agissait de demander l'interdictioratetd’utilisation d’une liste de pesticides jugés la PAN

« trop nocifs pour exister sur la planéte » comamegxemple le DDT. De nombreux pays ont depuigditte
I'utilisation de ces pesticides et de nombreuxdsge réferent encore a cette liste de produits.

Rapport de mission Normes (Bénin & Togo, anana®)NEL J. et MARTIN T.-2007 15



et négocier librement avec le producteur qui lepleia. A poste égal, atteindre les conditions
de travail minimum et/ou moyennes de la régioruasitandard minimum.

Aucun travail a risque pour la santé ne doit étmeng a une personne fragile. Toute personne
ayant un travail a risque doit en étre averti avdiller avec des équipements adaptés et en
bon état.

b) Prix minimum, prime de développement

L’acheteur doit payer au moins le prix minimum guraéfini par FLO pour le produit ou le

prix du marché si le prix du marché est plus h&d.plus il doit payer une « prime de

développement » définie par FLO pour un produitrdorDes plans d’approvisionnement
doivent étre discutés entre la coopérative et Btamlr. 50% de la commande doivent étre
réglé a réception et le reste 48 heures apres tiéaeges documents de vente. FLO est
régulierement informée des transactions et a a&dess les documents. Un audit externe de
I'activité commerciale est réalisé dans la mesunepdssible. Le tableau 7 regroupe les

différents prix observés pour le Togo et le Béran pLO.

Tableau 7 : Prix planchers pour I'ananas équitable

Type de prix Prix Prime
Togo FOB (Free On 8,04 €/kg| 5274 FCFA/kg 0,60 €/kg| 394 FCFA/KY
(transformation, Bord™),
AB) ananas séchés
Togo (Cayenne « farm 0,16 €/kg| 105 FCFA/kg 0,04 €/kg 26 FCFA/Kd
lisse, AB) gaté® » (préemballé)
Bénin « farm gate » 0,09 €/kg 60 FCFA/kg 0,025 €/kg 16 FCFA/kg
(transformation)
Bénin (Cayenne FOB 0,30 €/kg 197 FCFA/kg 0,04 €/kg 26 FCFA/Kd
lisse)

Parité 1€ = 655,957 FCFA

3. Le cahier des charges du Commerce Equitable s&ssdciation
Internationale de Commerce Equitable (IFAT

L’IFAT est une organisation regroupant 300 memiol@ss 70 pays dont Artisans du Monde,

Claro et Oxfam Magasins du Monde. Ces membres dbiespecter des standards appliqués
par chaque acteur commercial de la filiere y compms producteurs. Il y en a 10 en tout

accompagnés d’indicateurs sur lesquels les actiuia filiére s’accordent pour progresser

(IFAT, 2007).L’accent est mis sur la transpareraegonfiance et la stabilité des relations

entre les acteurs de la filiere.

Ces principes sont regroupés dans le tableau 8.

13 Un prix FOB est défini pour le produit & son eatd&ns les containers d’acheminement bateau on.a0®
prix comprend les charges de transport du charign@dbarquement, les charges de douanes et les shdege
transit dans la zone de fret. Par opposition ofephun prix bord champ ou farm gate défini pourpraduit
vendu juste apres récolte.

4 Attention il ici sagit du prix d’ananas transforsnées autres prix sont ceux d’ananas frais.

13 Un prix « farm gate », ou « bord champs » esniléfla sortie de I'exploitation de production.

18 www.ifat.org
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Tableau 8 : Standards de I'lFAT (IFAT 2005)

Standards

Indicateurs

Créer des opportunités économiques pour les
producteurs économiguement désavantagés

Concentration sur les activités réduisant la pauvreté

Trace écrite des clients et/ou bénéficiaires

Existence d'un plan de développement durable

Transparence et comptabilité

Conscience des travailleurs de la mission de la structure

Existence et disponibilité de trace écrite relatant les réunions

Preuve que les partenaires partagent des informations pertinentes

Tenue d'une comptabilité

Transparence de l'utilisation de la marge

Existence d'une politique d'action soulignant I'entraide

Construction des capacités

Développement des capacités des cadres et des partenaires

Promotion du Commerce Equitable

Promotion du Commerce Equitable par la structure

Possession de textes sur le sujet

Salaires a jour et justes

Preuve de tels salaires

Egalité entre sexes

Existence d'une politique de promotion de I'égalité entre sexes

Conditions de travail

Existence d'une politique de sécurité des travailleurs

Travail des enfants

Existence d'une politique visant a I'arrét graduel du travail des
enfants

Environnement Existence d'une politique de protection de I'environnement

E. Quelle articulation entre les normes ?

1. Des normes obligatoires et des normes volontaires

Nous avons ici présenté les normes applicablesp#olduction d’ananas en fonction de leur
caractére obligatoire ou volontaire, puis selomelitité de l'instance de normalisation
(publique ou privée). Ainsi, aprés avoir détaiks Ihormes obligatoires publiqgues du Codex
Alimentarius et de I'Union Européenne (limites nmagles de résidus, métaux lourds,
tracabilité), nous avons décrit les normes voloesaipubliques portant sur I’Agriculture
biologique (Union Européenne) puis les normes wvaloes privees du Commerce Equitable
qui s’'inspirent de textes réglementaires émanagdhisations internationales.

Les normes volontaires sont en général plus cgmaaites que les normes obligatoires, mais
elles ne peuvent les contredire. Le paradoxe ré&ads le fait que I€odex Alimentariuse
comprend que des normes volontaires, mais estqagppiar défaut car il fait référence en cas
de litige a I'Organisation Mondiale du Commercernfides normes volontaires, on distingue
en générale les normes internes a la filibresiness-to-busine'sy, qui permettent aux acteurs
de I'aval de garantir la qualité et la sécurité pexluits et les normes donnant lieu a un signe
de qualité de type labu marque, qui sont principalement destinés auaronsateur.

Nous présenterons dans les parties suivantes tegesalans I'ordre d’application en allant de
I'international au local, de I'obligatoire au vokaire et du public au prive.

" Le cahier des charges EurepGap est une bonnedtios de ce type de normes.
'8 e terme label dans le droit francais est résar¥&griculture biologique (AB), aux Appellations@rigines
Contrdlées (AOC), aux Indications Géographiquedtrées (IGP) et au Label Rouge (LR)
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2. Enjeux des normes

Les normes ont des buts tres différents selon iganssmes qui les portent. Les pouvoirs

publics pour les normes obligatoires se concententa protection du consommateur qu’elle

Soit sanitaire ou contre la fraude. Les normes naices, elles, permettent de segmenter le
marché en différenciant la qualité du produit. Pl@s normes volontaires envisagées dans
I'étude (FLO, AB), il s’agit d’attributs portant sla qualité sociale ou environnementale du

produit donc en fait largement ce qu’on appelle atésbuts de croyance. La garantie de ces
normes est donc morale. On peut comme dans leataBldes classer par propriétaire et par
but.

Tableau 9 : Typologie des normes étudiées selon taganismes

Hygiene Sécurité Social Environnemental
Codex
Codex Alimentarius
FAO/OMS Alimentarius SPS
Tracabilité
LMR Agriculture
UE/CEEONU Métaux Lourds Biologique
FLO
Organisme privé IFAT
3. Les acteurs de la normalisation

Dans la normalisation il faut bien distinguer dgurcessus. Premierement I'élaboration de
la norme. Deuxiémement sa certification. Pour leenes privées on exige souvent pour
éviter la complaisance la séparation totale des dmpeérations. Ce processus est appelé
certification par tierce partie, elle une des badeda crédibilité de nombreux systemes de
certification. C’est par exemple ce qui a amené &reation de FLOcert organisme de
certification de la norme FLO mais qui est indémarndie FLO.

Cependant la certification par tierce partie esprotessus trés colteux ce qui explique que
certains ne la mettent pas en place. Par exemplartae de I'lFAT est « certifiée » selon une
méthode dite participative. On parle alors d’autbiteation. Ainsi d’autres organisations de
Commerce Equitable évaluent les pratiques des mesttw I'IFAT. Cependant le nombre de
tels controles est trés faible. Par contre chaquérateur de la filiere produit une auto-
évaluation et évalue les autres opérateurs dédeef{Daviron & al. ,2002).
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Tableau 10 : Les acteurs de la normalisation

Qui possede la norme ?

Pouvoir Public Collectif Entité privée

Pouvoir public LMR
Tragabilité
Métaux lourds
Codex Alimentarius

-

(<)

S

P

o

c

o

3

5 Tiers privé ou collectif Max Havelaar France
g Identique au

o possesseur de la norme

o R S s
° Distinct du possesseurAgriculture biologique FLO

© de la norme

=

=

o

(&)

'8 Privé opérateur de la IFAT

chaine de valeur

3. Les conditions technico-économiques de Ia
culture de I'ananas

A. La plante et ses caractéristiques

1. Généralités

L’ananas est une monocotylédone de la famille desnéliacées. Sa multiplication est
asexuee, la plante est tres hétérozygote et peweasur le plan génétique. Le phénotype est
tres dépendant de la nutrition azotée.

Il existe cing grand types de cultivars : Cayerganish, Queen, Pernambouco, Pérolia. En
Afrique occidentale, on trouve tres majoritairemdas cultivars de la famille Cayenne, en
particulier la variété Cayenne lisse. On y trouussaun cultivar moins courant, I’Abacaxi.

La plante adulte mesure environ 1,20 metres deebhawt couvre un cercle de rayon 1,50
meétres. Elle posséde 70 a 80 feuilles. Elle a utelnoéisme CAM (Métabolisme Acide
Crassulacéen), soit un cycle en C4 (la fixationCddy entraine la formation d’'une molécule
organique a quatre carbones) avec une séparatigootelle des phases de fixation et de
réduction du carbone. Elle résiste a la sécheresais, elle ne fait que survivre avec une
croissance tres limitée.

La croissance de la plante se fait en trois pha&dsvégétative a partir du rejet ; (b) du fruit ;
(c) des cayeux.

2. L’induction florale

L’acquisition du stade floral est difficile car $¢nchronisation de tous les plants d’'une méme
parcelle de facon naturelle est impossible. L'irtdrcflorale est donc le stade critique de la

culture. En effet, les plants n’étant pas synchspterécolte est tres contraignante. Le temps
de travail et les colts de production sont tréson@mts ce qui entraine une impossibilité

d’exporter. Les trois facteurs physiques importgmsir I'induction florale sont des jours
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courts, des températures fraiches, un développemigiinum du plant. L'induction florale
peut se réaliser avec des produits chimiques (damdnes végétales ou déclencheur de la
synthese de ces hormones par la plante), le plliséuest I'éthéphon. Cette pratique est
essentielle pour les filieres d’exportation.

3. Le fruit

La croissance s'effectue comme pour de nombreuisfen deux phases : multiplication

cellulaire puis augmentation du volume cellulailen’y a pas de crise climactérique, on

trouve un gradient de maturité de bas en hautuwlti fra conservation est bonne entre 7 et
10°, 'ananas est thermiquement sensible.

B. Les conditions techniques de la culture de I'ananas

1. Les conditions pédoclimatiques nécessaires a kat’ananas.

Une pluviométrie mensuelle de 80 a 100 mm est séaespour un développement correct de
la culture. La sensibilité au vent est faible, sgliify a un cyclone au moment de I'induction
florale. L’induction chimique de la floraison seitfeavec des conditions climatiques
favorables (faible durée du jour et températurécir®). La croissance racinaire est favorisée
par 'hnumidité et I'aération du sol. La culture danas se fait préférentiellement sur des sols
acides. Il y a nécessité d'un travail du sol imaottpour diminuer le nombre de parasites et
aérer le sol.

Les sols doivent avoir un bon taux de matiere dogam pénalisé par la culture d’ananas, et
des teneurs correctes en azote et en potassiummatgiisés par la plante. La fertilisation de
ces deux minéraux doit étre bien maitrisée pounteair durablement I'appareil productif.

La culture d’ananas nécessite également un boredienent mais le fruit est sensible a des

intensités instantanées et risque de s’abimer degtcoup de soleil". Il existe pour les éviter

des techniques d’association avec des culturespésequi réalisent un ombrage des plants
d’ananas et des systemes meécaniques qui ont la fo@cten.

Pour I'export il faut récolter I'ananas a 50% detunigé pour un transport par bateau et 75%
de maturité par avion. Sans récolte précoce lg auiverait surmature en Europe et ne
pourrait pas se conserver. Récolté a ce stadenkanast vert et n'atteint pas le stade de
coloration jaune orangé qu’il aurait eu sur piecerfbque le fruit continue de mdrir aprés

récolte). Cependant le marché européen réclamduke gouvent des fruits complétement
orangés. Pour atteindre cette coloration malgréetalte précoce on réalise I'éthrelage. |l
s'agit d’'une opération réalisée avant récolte cuisiste a pulvériser de I'éthrel (liquide

régulateur de croissance, corrosif) sur le fruitsstéoucher les feuilles ni la couronne. Le
principe actif de I'éthrel est I'éthéphon. Ce pritdaduit notamment la coloration jaune-

orangée du fruit avant sa maturité totale. L'édgel est interdit en Agriculture Biologique.

Les ananas biologiques sont donc vendus verts enp&u Ces variations de couleur

n'affectent pas le godt du fruit.

2. Maladies et ravageurs de la culture de I'ananas

Le probleme principal sur la culture d’ananas ésttdque de divers champignons qui
provoquent des pourritures sur divers organes depldate. Il existe des fongicides
systémiques et de contact.
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Cette culture souffre également de la prédationndesatodes. Il est difficile de lutter contre
ces parasites. Les rotations culturales sont cié yja& de plus efficace (jachére ou plantes
ameéliorantes). Les parties aériennes peuvent $alimque de cochenilles et d’'acariens. I
existe pour lutter contre cette prédation des ingdes comme des neurotoxiques. La lutte
contre les adventices se fait par un travail duasaht la plantation des rejets.

La lutte chimique est utilisée essentiellement gatter contre les pourritures, parfois face
aux cochenilles avec des produits toxiques, comeseodyanophosphoreés.

3. Contraintes microéconomiques pour la culture d’aamsn

La planification de I'exploitation dépend des oljscéconomiques (dimensionnement par
l'aval). La mise en place du matériel végétal cgpomnd a 1 500 & 8 000
rejets/hommel/journée. La réalisation d’une secaBdelte avec le matériel originel est tres
intéressante économiquement. Cette technique pesneteffet d’obtenir une récolte
rapidement avec peu d’intrants et sans sollicitagacessive du sol. Par contre faire une
deuxiéme récolte nécessite d’avoir réussi la presmi@ampagne particulierement quant a la
pression de parasites. Et cela implique un certa@au technique et I'utilisation d’intrants et
de matériel performants. De fait cette techniquesinpas accessible a toutes les situations
économiques.

Les conserveries représentent un quart de la ptioduaondiale. La consommation par les
populations locales des zones de production repesé0% de la production mondiale
d’ananas. La main d'ceuvre représente 30 a 40%aies de production (Py, 1984).

C. Le marché mondial de 'ananas frais

Le marché mondial s’élevait a 6,4 millions de ta)res filieres d’exportation concernaient
44% de la production en 2004. Sur ce marché laccomstion en frais ne concerne que 20%
le reste étant transformé en jus, en conserve tresaproduits plus marginaux comme les
ananas séchés. L’Afrique de I'Ouest exporte esslrient des ananas frais, les leaders sur
la production transformée sont les pays asiatiqigs 1984). L’'Europe importe environ
500 000 tonnes d’'ananas frais par an dont 1 33Be®rmrovenaient du Bénin en 2006
(Fruitrop, 2007) et 348 du Togo en 20@r(itrop, 2002}°.

4. La culture de I'ananas au Bénin et au Togo

A. La culture de I'ananas au Bénin

Le Bénin figure parmi les pays les plus pauvresnbmde avec 29% de la population vivant
sous le seuil de pauvreté et un Indice de Déeveloppe Humain (IDH) en 2002 de 0.421, ce
qui le place au 18*rang sur 177 des pays les moins développés classds Programme
des Nations Unies pour le Développement (PNUD)sphérance de vie est de 59,2 ans. La
mortalité de 90%o. en 2002. Le taux d’alphabétisatshde 32,6% des adultes et 42,9% des
15-24 ans avec de grandes différences entre les.sex

191 es volumes importés de ces pays étant trés fitidesont peu documentés d’oul la différence deselates
présentées entre le Bénin et le Togo.
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Tableau 11 : Données générales du Bénin

Superficie: 115 762 km? Taux de croissance du Produit Intérieur Brut
Capitale: Porto-Novo (PIB) en 2005: +3,5%

Population: 6,5 millions d'habitants Prévisions de croissance du PIB en 2006: +4,5%
PIB par habitant: 302 700 F CRAG1 €) Inflation en 2005: +5,4%

Source UEMOA, 2006.
Le pays est indépendant depuis 1960. Aprés la salhon francaise, le pays a subi une prise
du pouvoir par la force du colonel Kérékou en 1§dRa fondé la République Populaire du
Bénin en 1975. Cette année est le début du régimarxiste-léniniste » présidé par Kérékou.
Ce dernier a proclamé 'abandon de ce régime e £88en 1991, Nicéphore Soglo est élu
président. Cinq ans plus tard Kérékou est réélusithedat au suffrage universel
(Source PNUD, 2007).

En 2002 a été instaurée la décentralisation qunelghus de pouvoir aux communes, dont les
représentants sont, pour la premiere fois, élupui3e2006, Yayi Boni est Président du
Bénin. Il a mené la relance économique du paysaparomotion de I'entreprenariat.

Bien que Porto Novo soit la capitale administratilte pays, Cotonou en est le réel coeur
économique du pays notamment par son acces suahoétlantique et son aéroport. La
population y est relativement dense puisqu’il yngin 60 personnes par kmz2.

1. Contexte général de la production d’ananas au Bénin

a) Origine
La filiére ananas nait en 1972, avec la créatiola geemiere unité de production, 113 ha, qui
sera ensuite nationalisée par le régime « marigsieiste ». Le volume d’exportation fluctue
de maniére importante, mais reste tres faible jpgstans les années 90. En 1992, cette unité
de production est relancée suite a sa privatisatwac I'appui de la Caisse Francaise de
Développement et de la Banque Mondiale. Autour eigecexploitation va se créer une
dynamique qui est a 'origine de la filiere acteell

L’ananas remplace économiquement les produits tlegpaies, cocotiers, cacao, café dont
les cours baissent. Les conditions pédoclimaticgeprétent plutdt bien a cette culture. De
plus, le réseau d’exportation est facile a orgartae Cotonou se situe a une ou deux heures
des zones de production (Le Meur, 2000 ; Gnim&83).

Les zones traditionnelles de production d’ananag ko Mono, le Zou et I'Atlantique. La
derniere région, et en particulier le Plateau didH, héberge les plantations les plus
modernes qui produisent pour I'exportation. Lesiétas cultivées sont la Cayenne lisse
(notamment pour I'export) et le Pain de sucre (ppalement pour le marché local). La
production d'ananas est assurée par des plantatimternes mais aussi par des petits
producteurs regroupés au sein de groupements i@&irdéonomique ou de coopératives.

Rapport de mission Normes (Bénin & Togo, anana®)NEL J. et MARTIN T.-2007 22



Figure 1 : Zone de production de I'ananas au Bénin
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b) Spécificités du systéme de production au Bénin

Pour les plantations « familiales » la culture s# & plat aprés un défrichement, un
dessouchage et un labour manuels. La fertilisaefait avec du NPK (mélange d’éléments
azotés, potassique et phosphates), de l'urée, lfatesde potasse et parfois du chlorure de
potassium, KCI. Il est tres rare que les plantsrddraités avec des produits phytosanitaires et
les parcelles avec un désherbant chimique.

Le traitement d’induction floral (TIF) se fait aarbure de calcium afin de réduire le temps de
culture et d’harmoniser la récolte. La maturatidtifiaielle est réservée aux fruits destinés a
I'export avion et au Nigeria (Dansou, 2007). lls®icertaines parcelles en reconversion pour
I’Agriculture biologique. La fertilisation ne seifalors plus qu'avec du sulfate de potasse et
des fumures de poulet, voire ne se fait plus du. tbe TIF doit se faire en production
biologique avec de I'éthylene gazeux ou incorpaaé@sddu charbon. Le charbon a TIF est
encore peu disponible et son utilisation inconnee la plupart des producteurs. C’est
pourquoi il est possible de faire le TIF au carbdescalcium, qui a obtenu en 2006 une
dérogation pour I'’Agriculture biologique.

L’éthrelage ne se fait que pour la production dxp
Il est fréquent de trouver I'ananas an associai@t d’'autres cultures :

- le mais diminue les rendements, mais permet d'assalimentation de la famille
tout en fournissant des ressources monétairese @stbciation est liée aux difficultés
d’acces a la terre ;

- le haricot vivrier et I'arachide permettent d’asswne fertilisation azotée ;

- les plantes a cycle végétatif court (comme la tenassurent des rentrées d’argent
rapides et fournissent des résidus organiques pogeavir de fertilisant.

Il existe par ailleurs des exploitations "indudteg’ de quelques dizaines d’hectares. Elles
sont gérées par des personnes ayant un niveaucdtémhu supérieur a la moyenne et qui ont
acquis une bonne maitrise technique de la culRmas ces structures, 'ananas est souvent la
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principale spéculation. Il y a une utilisation daimd’oeuvre saisonniere pour les travaux,
seuls les travaux de labour sont mécanisés. Le dest travaux est manuel (Gnimadi, 1993)
comme pour les petites exploitations paysannesei@igmt la plupart de ces exploitations ont
fait faillite, en particulier du fait de la concarrce de la Céte d’lvoire. Seules restent quelques
grandes plantations, dont les gérants assurenesbume activité d’exportation.

C) Volumes produits et exportés

La production d’ananas du département de I'Atlar@i@8% de la production béninoise) est
de 124 437 tonnes pour la campagne 2005-2006r(ceéxe 4) avec des rendements moyens
de 58 tonnes/ha (PADFA, 2007).

La production a marqué un coup d’arrét en 19979881 années qui ont également vu un
recul des surfaces cultivées. Les plantations tniélles tournées vers I'exportation avaient
fortement ralenti leur activité, abandonnant cedaiparcelles, du fait d’'un tarif de fret aérien
prohibitif, principalement Air France. Cette évadut s’observe également au travers des
statistiques d’exportation. Celles-ci ont connu baasse continue de 1992 a 1994 en passant
de 21 tonnes a 2 266 tonnes avant de s’effondnar gtagner vers 300 tonnes au cours des
années 1996-1999.

Tableau 12 : Volumes d'exportation d'ananas béningi

1992 | 1993| 1994| 199§ 1996 1997 1998 1999 2000 Mwyen

tonne 21 313 2286 1111 317 270 280 246 461 562
Source : INSAE et Valeurs Ouest Africaines, 2003.

2. Acteurs et arrangements sur la filiére béninoise

L’ananas est produit principalement par une peidgsannerie parfois en association a
d’autres cultures. Il y a un engouement des paypans la culture d’ananas car elle est
considérée comme trés rémunératrice.

Cependant les quelques grandes plantations qui smntent couplées avec les sociétés
d’export sont celles qui exportent le plus.

a) Contraintes systémiques de la production d’anaéambis

Les producteurs béninois sont confrontés a plusiecontraintes, notamment pour
I'exportation. Nous ne traitons pas ici des contes relatives aux normes gue nous aurons
I'occasion de traiter plus loin.

Un premier probléme est 'acces a la tefPeu d’exploitants sont propriétaires des terres
gu’ils cultivent. lls les louent souvent pour 3®@ans, le prix variant selon la richesse du sol.
Du fait de lintensification de la production ouudle mauvaise gestion de la fertilisation,
certaines propriétés ont vu la richesse de leurdgoinuer. Ainsi certains propriétaires
terriens dont la terre est devenue trop pauvre sbligés de louer de la terre en plus afin
d’avoir une production d’ananas de qualité. Laetezn propriété est soit utilisée pour le
vivrier soit laissée en jachére en espérant regagnepeu de fertilité pour le sol. Il est
difficile d’avoir de grandes surfaces car les gmangrrains sont conservés pour la
construction. Les exploitations sont souvent tresceiées.

La faiblesse des infrastructures routigpese le probleme de 'accessibilité aux champs.

L’acces au créditonstitue un réel probleme pour une culture demétour sur investissement
est de 18 mois. Cependant, un réseau d’organisati@mproducteurs (OP) a réussi a négocier
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des crédits a 12% (échéance tous les 6 mois) awmec banque béninoise. Certaines
Organisations Non Gouvernementales (ONG) propaagsdi parfois des crédits a faible taux.

L’analphabétisme qui touche environ 80 % des producteurs, rendicidif la gestion

financiére des exploitations et ralentit le fonotiement des organisations de producteurs.
Outre l'analphabétisme, le faible niveau d’éducatientraine une faible maitrise des
itinéraires techniques, ce qui pose également @noblpour le respect des différentes normes.

b) La filiere ananas au Bénin

L’ananas valorise mieux un hectare que le maisiloast tres demandé et ne pousse pas
partout, mais le retour sur investissement estltnég. De plus prix de vente a I'export est
supérieur de 40% a celui du marché local.

La filiere est peu encadrée par I'Etat. On peussiérer grossiérement que c'est une synthése
entre les relations que I'on observe pour le cotas encadré, et 'igname dont la filiere est
autogérée par les producteurs. Les CERPA (Centg®oRaux Pour la Promotion Agricole),
structures publiques sensées s’occuper localementadriculture, n'ont pas les moyens
d’encadrer la production.

Le développement de la filiere ananas a été dépréétaire par le gouvernement suite a
I'effondrement du marché du coton au Nord du p&gpendant aucune aide substantielle n’a
été débloquée pour la filiere. Une table filieradie de concertation, regroupant les
producteurs, les transformateurs et les exportateiananas a été crée. Elle est congcue
comme un cadre de concertation entre les acteues fdere. Cependant la Iégitimité de son
président est remis en cause par certains et @le une coquille vide. L'Etat considére
pourtant la table filiere comme son interlocuteoumptravailler sur la filiére.

Rapport de mission Normes (Bénin & Togo, anana®)NEL J. et MARTIN T.-2007 25



Figure 2 : Schéma de la filiere ananas au Bénin
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C) Relations entre les acteurs de la production gEiekportations

L’exportation requiert d’avoir a la fois des volusnanportants et une capacité financiere
permettant de supporter les codts logistiques.t@esrquoi les producteurs se regroupent.
Ainsi une grande majorité des producteurs est tggre en OP.

Ces OP ont tendance a se structure sur le moddie digcentralisation (union de villages,
regroupés en union d’arrondissement puis de coms)ugee certaines ont décidé de
s'organiser au niveau national. De plus une aneiestructure initiée en 1995 par I'Etat (bien
gue non subventionnée) essaye aussi de récupédde lde réunion des OP du Sud du Bénin.
Elle représente aussi d’autres filieres mais se@ane sur I'ananas car c’est une production
tres rémunératrice. Ces deux démarches, montadieseéndante existe en paralléle et ne se
coordonne pas voir se concurrence. Ceci qui expligu partie I'échec de la table filiere.
D’autant plus que I'OP crée par I'Etat béninois gole role d’exportateur pour certains
producteurs appartenant au premier réseau. Mdes steticture n’a aucun adhérent a jour de
ses cotisations.

Les grosses plantations sont indépendantes deR&se® qu’elles leur achétent une partie de
leur production afin de remplir les avions d’expdidn. Elles jouent alors un simple réle
d’exportateur.

Nous n’avons rencontré que deux producteurs syadiqur 26 entretiens au Bénin. Il déplore
que le syndicalisme agricole chez les productelarsathas soit extrémement marginal.
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d)  Commercialisatioff

Les exportateurs posséedent souvent aussi de grplasgations. En 2007 un réseau d’OP, qui
regroupe le plus grand nombre de producteurs expipra réussi faire signer des contrats a
ces exportateurs sur la base de 120 FCFA/kg (&A&B I'ananas bord champ et éthrelé
(déja traité et récolté). Les exportateurs jusquilen position de force en mettant les
agriculteurs ou les OP en concurrence sont passpesition de faiblesse face a une majorité
de producteurs réunis dans une méme structure ffél) @uparavant I'exportateur avait la
mainmise sur les prix. Il lui arrivait méme de peles fruits a la main. Les prix précédents
variaient entre 70 et 110 FCFA (0,107 et 0,168&g.

Généralement I'exportateur vient sur le champ avVatitrelage et avant la récolte afin de
planifier les volumes demandés. S'il n'y pas det@navec I'OP en plus de discuter de la
qualité I'exportateur peut négocier le prix surggla

L’éthrelage et le conditionnement.’exportateur peut proposer a l'agriculteur derdai
I'éthrelage, le brossage des fruits et le conditeanent. Dans ce cas il achetera I'ananas
environs 30 FCFA (0,05€) de moins. L’'ananas bésipairtant par avion le jour de la récolte,
la maitrise du temps est tres importante. Si lelypeteur prend du retard au moment de la
récolte il y a un risque de perte, supporté papketateur.

Le transportL’exportateur doit transporter la marchandise kdanep a I'aéroport (il n'y a pas
d’export d’ananas frais par bateau au Bénin).

L’exportateur livre les produits au niveau des s®w phytosanitaires qui contrdlent I'aspect
des fruits (extérieur et en coupe). En suite lestsfrpassent par les transitaires, sociétés
partenaires de l'affréteur qui péesent la marchaneis étiquettent les palettes. Le tout est
vérifié par la douane et le service sécurité déréeeur et de I'aéroport. Les fruits sont
réceptionnés a l'arrivée par une autre sociét@pante de l'affréteur. L’exportateur supporte
les frais jusqu’au niveau des service phytosaeitaite reste est supporté par 'importateur.
Le fret maritime est quasi inexistant, il est adtéexpérimental.

La confiance n’étant pas la regle dans le mondéim@ort de fruits et Ilégumes certains
exportateurs font appel une société qui certifia &harge et a la décharge des fruits la
constance de qualité du chargement.

On peut considérer que la production béninoisedestinée a un marché de niche tant les
tonnages sont faibles par rapport a des pays cdmfesta Rica ou le Ghana (Denis, 2007).

Le marché local et I'exportation dans la sous-nédiays limitrophes) sont aux mains des
« bonnes dames ». Il s’agit des commercgantes dehénareputées dure en affaire. Le marché
local fluctue entre 500 et 7000 FCFA (0,762€ et24€) la quarantaine d’ananas selon
I'éloignement du champ de la route bitumée et ldopgé de vente. L'ananas se vend mieux
durant le ramadan et moins bien au moment ou @adtuits plus saisonniers arrivent sur le
marché.

e) Transformateurs

Il existe une grande structure de séchage et dkiption de jus. Ce centre participe a la fois a
des filiere de membres de I'lFAT et est agréé fgad.Al vend toute sa production d’ananas

séchés a des membres de I'IFAT. Le jus lui est uegmit en conventionnel soit avec le logo

Max Havelaar. Il existe un autre centre de séclagegoudo, commune d’Allada, dont les

gestionnaires sont également des producteurs dianan

22 pour une vision comparative des prix se repoueableau des prix payés aux producteurs en arhexe
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De plus il existe une grande diversité de petitatres de production de jus pour la
consommation locale notamment dans les hételsai@srtonsistant juste en une presse et un
encapsuleur dans un local. En patrticulier, il yna noopérative de producteurs qui s’est dotée
d’une ligne de transformation du jus avec pour cifjel’étre un acteur important du marché
sous régional.

f) Encadrement institutionnel et ONG

La filiere ananas fait I'objet d'un encadrement pliférents acteurs qui ont chacun des
missions et des objectifs propres que nous allensier ici succinctement. Tout d’abord,

I'Etat utilise les CERPA, pour encadrer la prodostiagricole. Dans les années 80, les
CARDER (maintenant appelés CERPA) faisaient de deherche et de l'appui a la

production. Toutefois cet encadrement était pladenté pour les grandes plantations de
I'époque. Aujourd’hui les CERPA, faute de moyens,sont pas vraiment fonctionnels et se
contentent de produire des statistiques.

L’Etat appui également I'association de développendes exportations (ADEXx) qui diffuse
les évolutions des normes de la réglementationpéermne pour I'exportation et peut fournir
des formations aux organisations de producteurs.

Le Coleacp, organisme interprofessionnel de pramaties filieres maraicheres et horticoles
des pays ACP, diffuse des communiqués de vulgarisation des esrauropéennes sur les
LMR en particulier dans le cadre du Programmedtiite Pesticid& (PIP).

Outre ces structures publiques ou semi-publiquesy a des ONG qui appuient les
organisations de producteurs d’ananas béninoisbdpehil y a 'ONG GERME® qui fournit
des formations de conseils en gestion d’exploitatidiles pour la tracabilité et la tenue de
carnets de compte. Ensuite Initiatives et Développe (ID) aide les organisations de
producteurs a trouver les ressources financierdsimgines pour faire des formations sur la
maitrise technique de I'ananas pour I'exportatiénfin, Helvetas assure la méme fonction
que ID mais sur la production de I'ananas biologiqu

Q) Certification des normes de Commerce Equitable

La norme FLO est certifiée par FLOcert, un orgamisrertifié indépendant de FLO par I'ISO
depuis 2007. La certification colte a la seule @Rifeée au Bénin 2 894€ par an. Comme
pour l'instant les débouchés par Max Havelaar @ lsont infimes, cette certification a, en
fait, été payée par un fond d’aide de FLO. On ng pependant pas bénéficier plus de deux
ans de suite de cette aide.

L’'IFAT prévoit l'autoévaluation de I'OP ainsi quea svérification par ses partenaires
commerciaux, en l'occurrence le centre de séchHagelus 'OP peut aussi étre évaluée par
un autre membre de I'lFAT. Ce processus dit defmation participative couvre 10 a 15%
de membres de I'lFAT chaque année (IFAT, 2007).

h) Acces et saturation des marchés

Il existe un réel décalage entre I'engouement desyeteurs béninois pour la culture de
I'ananas et les connaissances techniques nécesaasia@ culture. Cet engouement provoque
une augmentation des surfaces et donc des tonpeagghsits, ce qui entraine la saturation du
marché de Cotonou. De plus, le fret atteint actoedint son maximum et le principal

L Groupe Afrique-Caraibes-Pacifique dans les acdatdsnationaux dont fait partie le Bénin.

22 \www.coleacp.org

%3 Groupe d'appui, d'encadrement et de recherchéelienimural, ONG béninoise d’appui au développentnt
milieu rural et des filieres agricoles
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transporteur (Air France) ne peut pas augmentarapacité d’exportation. Par ailleurs, les
petits tonnages rendent impossibles les éconortéeballe pouvant étre atteintes par les gros
exportateurs tel que le Ghana ou la Coéte d’lvdie eur, 2000 ; Gnimadi, 1993 ; Denis,
2007). Cependant I'apparition d’'autres sociétésmenDHL pourrait débloquer rapidement
la situation. L’exportation par bateau ne se fas gncore car les volumes sont faibles et
surtout les délais d’'embarquement du port de Cat@ont bien trop longs pour un produit
périssable.

B. La culture de I'ananas au Togo

Tableau 13 : Données générales pour le Togo

Superficie: 56 785 km?2 Taux de croissance du PIB en 2005: +1,0%
Capitale: Lomé Prévisions de croissance du PIB en 2006: +4,2%
Population : 4,7 millions d'habitants Inflation en 2005: +6,8%

PIB par habitant: 214 900 F CRA2S €) Source: Commission de 'UEMOA, 2006

La densité démographique est plus élevée qu'aunB8Aihab/km?2. Par contre I'IlDH y est
légérement supérieur, 0,448 soit le T2®ays sur 177 dans le classement du PNUD.
L’espérance de vie est de 52 ans, le taux d’algissté®n des adultes de 56,3% et un taux de
mortalité infantile de 80%. (PNUD, 2007).

Le Togo comporte 40 langues et 45 ethnies. Bienlguangue officielle soit le Francais,
deux langues sont reconnues comme secondaires Hans le Sud et le Tem au Nord.

Le Togo s’est affranchi de la colonisation franeaés 1960. Depuis le Togo a vécu sous un
régime autoritaire présidé par M. Eyadéma jusq@an®rt (2005) malgré des tentatives
importantes pour renverser le régime, les troubltsignant leur paroxysme en 1993. En
1999, le pouvoir en place et les opposants ongsignaccord qui a un peu démocratisé le
régime dictatorial.

Aujourd’hui le pays est dirigé par Faure Gnassingbg du défunt dictateur, suite & une
élection jugée discutable par les observateursnat®naux et qui avait donné suite a des
émeutes violentes. Aujourd’hui encore le pays eist ti'étre démocratique et le régime en
place est régulirement accusé par diverses atisosigSurvie,2008). Un processus de
recensement est en cours afin de procéder auxogledégislatives en 2007.

1. Contexte général de la production d’ananas au Togo

a) Origine de la filiere

Il semble que la filiere export se soit structu@@esc un opérateur central, exportateur
d’ananas biologique en 1995, qui a été rachetémémnt par un importateur européen. Cette
société a accompagné la structuration d’organisadi® producteurs et réalisé un suivi des
parcelles pour s’assurer une production biologaue normes et de qualité. Cet encadrement
a conduit les producteurs engagés avec cet exportat mieux maitriser la culture de
I'ananas. D’autres producteurs se sont lancés slaus la production de I'ananas et ne sont
pas organisé en OP. Il s vendent essentiellemerie snarché local et produisent avec peu
d’intrants.

L’ananas est produit dans I'Ouest de la région tae et le Sud de la région des Plateaux.

24 \www.survie-france.org
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Figure 3 : Zone de production de I'ananas au Togo
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b) Spécificité de la culture de I'ananas au Togo

Au Togo, les producteurs cultivent deux variété€éyenne lisse pour le marché export et
I’Abacaxi (dénommé Brazza par les producteurs) peumarché local. Les producteurs
vendant sur le marché local préferent produire deanas de gros calibres, mieux
rémunérés. lIs plantent pour cela de faibles déssite 35 000 a 40 000 pieds par hectare
selon les observations réalisées sur le terraincltture associee, la densité de pieds
d’ananas est de 16 000 pieds/ha.

Pour les marchés d’exportation, les densités cthésgivarient de 45 000 pieds par hectare
pour les zones forestieres, a 60 000 pieds paafeepbur les zones de savanes (Kakaye,
2007). La plus grande partie de la production dge@Gae lisse est conduite selon les
normes de I'Agriculture biologique. En effet, la jorité des exportateurs recherchent des
ananas biologiques et la disponibilité en intrargst limitée. Les producteurs
conventionnels réalisent rarement plus de deuxdguges sur la culture. lls utilisent de
'urée et un engrais NPK. Il semble que trés peu pdeducteurs, biologiques et
conventionnels, connaissent et utilisent le suléiteotasse, engrais recommandé pour la
culture de I'ananas et autorisé en Agriculture dgajue. En biologique, les producteurs
ont recours au fumier de leurs animaux vivrierglévage étant peu développé dans la
région, il n’est pas rare de voir des productewisng fertilisent pas leurs parcelles. En
contrepartie, ils laissent les champs en jacheamesdp premiéere récolte.

Tous les producteurs conventionnels réalisent dgetent d’induction florale avec du
carbure de calcium. Par contre tout les productearsiologiqgue ne réalisent pas ce
traitement et un certain nombre d’entre eux penspril est encore interdit ou ne
connaissent pas cette opération malgré I'autoosatatant de I'été 2006. lIs réalisent donc
des récoltes successives et fréquentes sur leanspsh

Les producteurs conventionnels pour I'export adupfgarfois un systéme de rotation
ananas, mais, soja.

Comme au Bénin, toutes les opérations se foningala avec les outils traditionnels, houe
et machette.
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C) Volumes produits et exportés

Un exportateur déclare exporter 1000 tonnes/am'eliste aucune statistique de production
d’ananas au Togo, toutefois il semble clair queJvekimes d’exportation sont nettement
inférieurs aux volumes commercialisés sur le matoba.

2. Acteurs et arrangements sur la filiére togolaise

Comme au Bénin, la plus grande partie de la proolucest assurée par de petites
exploitations familiales qui cultivent égalementsdperoductions vivrieres et ont parfois
d’autres spéculations (café, cacao, avocat, poivre)

Les plantations sont tres peu nhombreuses maimiblgeque leur nombre augmente a cause de
la rentabilité de la culture d’ananas et face aificdltés des filieres d’export traditionnelles
(café, cacao).

a) Contraintes systémiques a la production agricajeltise

Les enquétes effectuées révélent que nous avoi®gu le méme type de contraintes que
celles rencontrées au Bénin, l'acces a la teragcés au crédit, les infrastructures et
I'analphabétisme. Toutefois ces problemes sembierins aigus qu’au Bénin, mis a part
I'accés au crédit. Il est impossible pour l'intddéades producteurs rencontrés ainsi que pour
des fermes d’une vingtaine d’hectares.

b) La filiere ananas au Togo

L’encadrement institutionnel étant quasi inexistéafiliere est structurée par le rapport OP-
exportateur. Ainsi pour I'export, c’est I'exportatequi encadre et qui forme. Ceci est d’autant
plus vrai lorsqu’il y a certification car c’est Xportateur qui améne les certificateurs sur le
champ. Il n'y a pas de coopération horizontalerée@P). Les unités de transformation sont
directement reliées aux exportateurs.
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Figure 4 : Schéma de la filiere ananas au Togo
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C) Relations entre les acteurs de la production gexportation

Tout d’abord, il n'y aucune organisation a I'éckeatlationale des producteurs d’ananas. Il n'y
a pas d’arrangement de prix d’ordre général comm@&enin. Dans certaines régions, les
producteurs sont organisés en groupements d’urgtaune de personnes, eux mémes unis
parfois en unions d’'une centaine d’adhérents. Geldait a I'échelle d’un petit groupe de
village. Ces groupements se sont structurés aappui de leur client principal. Il existe une
structure centrée sur une usine de séchage quumgitous les paysans qui vendent a cette
unité de transformation. Cette organisation de ypetalr a du mal a bien fonctionner compte
tenu de I'éloignement des membres et de la diedstla production (bananes, mangues et
ananas).

Pour la production conventionnelle, les productéonstionnent de maniére isolée et vendent
sur le marché local ou de maniére anecdotiquexpdit. Seule la production autour de Notsé
exporte régulierement des volumes importants emergionnel.

d) Commercialisatiof?

Pour le biologique, les producteurs sont souvens smntrat avec 'opérateur historique ou

d’autres opérateurs moins importants. Ills sontedgaht suivis par les encadreurs de ces
sociétés qui payent également la certificationods tes fournisseurs. Les prix varient de 80 a
100 FCFA/kg (0,122 a 0,152 €/kg) selon I'éloignetgdographique entre les producteurs et

%% Pour une vision comparative des prix se repoueahleau des prix payés aux producteurs en arhexe
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les clients. Un exportateur achéete également daesasnpour le marché équitable a 105
FCFA/kg (0,16 €/kg). Beaucoup d’opérateurs n'aahtetpie ponctuellement de I'ananas, ne
réalisent pas le suivi des producteurs et ne foseratl pas de contrat avec eux.

Pour les commandes, les sociétés sous contraseutilileurs agents sur le terrain et
préviennent les OP ou les producteurs environ @measie a I'avance. Les autres clients
contactent un responsable d’organisation de preducjui les oriente sur un producteur avec
des ananas arrivés a maturité. Les ananas sorieactan éthrelés, les calibres varient selon
les clients. Aucun exportateur n'achete de fruiéiieur a 1 kg et les gros fruits peuvent étre
réserves pour une des usines de séchage.

Pour le marché conventionnel, il existe trois eigeurs qui achetent ponctuellement des
fruits éthrelé® & 125 FCFA/kg (0,19 €/kg) pour la variété Cayelisse et 150 FCFA/Kkg
(0,23 €/kg) pour I'Abacaxi qui est toutefois trémrament exporté. Les producteurs, peu
nombreux, ont besoin du marché local qui écoulmdgorité de la production. Ce marché se
trouve sur l'axe routier principal du Sud du pay®nié-Atakpamé) et la demande est
aujourd’hui supérieure a I'offre.

Sur le marché local, les bonnes dames payent urixei au producteur pour un tas d’ananas,
en général 500 FCFA (0,76€). Le nombre d’ananastgsawvarie selon le calibre des fruits
ainsi que selon I'offre momentanée d’ananas. Pesradlibres de 4 kg, les clientes prennent
3 ananas et pour les refus des exportateurs (fnfiéiseurs a 1 kg), elles prennent 12 fruits.

Le marché local préfére des ananas de la varié@cadd dont la teneur en sucre est
supérieure a la variété Cayenne lisse.

e) Transformateurs

Les producteurs d’une OP certifiees par FLOceHEatCert, sont copropriétaires d’une usine
de séchage dont la gestion est confiée a une ONGlaise et qui assure également la
commercialisation, I'export et la prospection dercha. Cette usine transforme des ananas,
des mangues et des bananes. La demande d’anasassesniére, du mois d’aolt au mois de
mars. Ce centre produit de petits dés conditiodaés des emballages plastiques souples. Il a
transformé entre 50 et 60 tonnes d’ananas en 2006 gue la production des membres de
I'OP s’éleve a 200 tonnes par an. Le reste dedduymtion est vendue sur le marché local. Le
centre posséde peu de trésorerie, ce qui I'emp@eheouvoir assurer totalement le
préfinancement des campagnes.

Il existe une autre unité de transformation pouriaduction d’ananas séché appartenant a un
exportateur qui transforme de gros fruits. Il eaiistne usine de transformation de jus mais
I'entreprise gérante a fait faillite et personna répris 'activité.

f) Encadrement institutionnel et ONG

L’Etat n’encadre pas la filiere ananas. De fait'yl a aucun programme de formation ni cadre
de négociation nationale avec les exportateurs lpgunomotion de la filiére.

De plus, tres peu d’'ONG appuient les producteuasahias togolais. Tout d’abord nous avons
'ONG AVE/RAFP (Association Village Entreprise/Remiche Action Formation Promotion)
qui travaille exclusivement avec les producteurshd’ OP. Une ONG basée a Kéve, 'ATPH
(Association Togolaise Pour la Promotion Humaimgl, appuie les productions vivriéres a
été amenée a introduire un formateur d'un progrardimepui des pays de I'Entente (Bénin,

% Pour rappel, le co(t de I'éthrelage est estim@ BGFA/kg. Donc les prix évoqués pour le conventirsont
équivalents a 95 FCFA/kg pour la Cayenne lisseeet20 FCFA/kg pour I'’Abacaxi pour pouvoir compaagec
les prix biologiques.
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Togo, Coéte d’lvoire, Burkina Faso, Niger) et a gdes crédits destinés a des producteurs
d’ananas. Toutefois cela ne fait pas partie dexstgtés prioritaires. L'ONG américaine OIC
est propriétaire d’'une ferme agricole qui prodwtamment de I'ananas. Cette ONG forme
gratuitement ses ouvriers et fournit aussi ce sergour des paysans environnants avec une
contrepartie financiere.

Comme les producteurs sont relativement isoléslleasts supportent parfois financiérement
I'appui en formation technique et de gestion.

s)] Certification des normes de Commerce EquitableeétAdjriculture biologique

Au Togo deux organisations de producteurs sontfiéels FLO. La certification codte
environ 2 000 € par année. Les deux organisatioherecore du mal a payer la certification et
ont du étre aidées soit par FLO (via le fond d’adi& certification) soit par des ONG. Le
certificateur vient annuellement.

Pour [I'Agriculture biologique, plusieurs groupengnsont certifiess mais le colt de
certification est assuré par le client principal. dertification est réalisée par Ecocert. Une OP
est en train de mettre en place le payement dertdication biologique par cotisation de ses
adhérents. Il y a une inspection annuelle et padaklques controles inopinés.

5. Problématique et méthodologie

L’objectif de cette étude est d’évaluer 'impacsd®rmes — principalement les normes de la
réglementation de I'UE, Agriculture biologique du Commerce Equitable — sur les
structures de production d’ananas au Bénin et ayjo.TApres avoir présenté les études les
plus pertinentes déja réalisées sur ce sujet, rmésenterons nos hypotheses et la
méthodologie adoptée.

A. Revue succincte de la littérature

A travers la riche littérature sur I'impact des remmous avons choisi deux études portant soit
sur la méme production ('ananas) soit sur une zgéegraphique similaire (Afrique de
I'Ouest) et sur des normes similaires (LMR).

1. Impact des normes d'exportation sur les systemesatiiction et les stratégies
mises en ceuvre par les petits producteurs d'anan&3osta Rica par S. Veerabren

La filiere ananas au Costa Rica est dans un coatdidugmentation continue des volumes
d’exportation notamment avec I'Europe. La réussiéela filiere costaricaine est en partie
liée au choix variétal, le MD-2 pour I'export, soles marque Del Monte Gold Extra Sweet
Pineaple.

Ces derniéres années, les clients de I'ananas KGoata ont augmenté leurs exigence
gualitatives a l'origine de I'extension des nornagourd’hui nécessaires a I'établissemen
de relations commerciales durables.

Cela se traduit par la mise en ceuvre des normesasior sur le bio-terrorisme, lutte contre
les risques de contamination par des agents biglegs, par les Etats-Unis et EUREPGALJ
(Euro Retailer Produce working group - Good Agricuél Practices) pour le secteur privé
Européen. A priori, EUREPGAP nécessite des inftastires importantes, un niveau de¢
formation minimum, un systéme d’enregistremenopednt.

UJ

—

U

" ’ensemble des éléments descriptifs des actewnsaigements de la filiére togolaise provienneetegiétes
réalisées sur le terrain.
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Ces nouvelles contraintes sur les systemes d’@éaptm peuvent représenter un danger ppur
la pérennité des exploitations, particulierementiples petits producteurs.

Face a ce nouveau contexte socio-économique, dnspalemander quelle est I'adaptabiljté
des petits producteurs costaricains a ces normegpaticulier en termes de formatiop,
d’acces a l'information et de possibilité d’'invesstement.

L'arrivée de ces normes a entrainé un raccourcissgndes filieres, un transfert descendant
de responsabilités comme celui de la sécurité amaitdu produit et une évolution des

rapports de forces en défaveur des petits produsteliée a l'augmentation de Ia
concurrence.

L'impact des normes est fortement corrélé a la reatdes exploitations et des stratégjes
commerciales qu'elles adoptent. Les exploitations destinent leur production a des
marchés locaux ont peu changé leurs pratiques #apparition des normes. En effet, ces
structures sont sur des marchés qui n’exigent pagspect des normes que les producteurs
considérent principalement comme une contrainte iaidtmative et financiére et non pas
comme une opportunité de débouché.

Parmi les exportateurs, assujettis aux normes«lgsos » producteurs ont fait en réponse| de
ces nouveaux enjeux d’importants investissemergs. & petits » producteurs réalisgnt

également des investissements, parfois collectivenet participent a de nombreuses

formations, ce qui augmente les ressources cogsitides paysans. On peut également
observer des spécialisations sur la production dizas mais ce n’est pas une évolutjon
généralisée.

Finalement, les normes ont un impact variant sééomature des structures de productipn

mais elles semblent conforter les exploitations sdéeurs stratégies. Pour ceux que les
normes concernent le plus, nous observons des tiss@®sents, une augmentation ¢es
connaissances et parfois une spécialisation.

(Veerabadren, 2005)

2. Impact des normes de la réglementation europésunkes cultures de mangue
et de haricot au Sénégal par A. Blondeau

L’émergence de nouvelles normes induit une réosgdinn des filieres avec une
prépondérance des exigences de l'aval qui entréiinelusion des plus petits et fragilgs.
Cependant cette réorganisation offre aussi des dppités a de petits producteurs d’accéder
a des segments ou ils seraient tres compétitilsvaluation colt bénéfices de I'impact des
normes est donc complexe et doit s’analyser ajpaasas.
On observe deux points de contréle de la normeguvent mener a I'exclusion de différents
acteurs. Premiérement la non conformité a un cahaes charges qui exclue le producteur
du marché. Deuxiemement la non-conformité au regihérauropéen a l'arrivé en Europe dui
entraine la destruction de la marchandise de I'etqteur et donc une perte seche pour|ce
dernier (il s’agit du seul point de contrdle exterpour une filiere intégrée). Dans les deux
cas l'aval vas reporter les exigences et les respbitités sur I'amont afin d'éviter
I'exclusion du marché.

Sur le terrain il y a une nette disparité entre fgeducteurs fidélisés qui semblent bénéficier
de la normalisation et les non fidélisés. La ddéfére serait I'acces facile a I'information dgs
premiers par rapport aux seconds. De plus l'impaatie énormément selon la culture,
mangue ou haricot.

Pour le haricot I'apparition de la norme LMR entn& la limitation des intermédiaires pt
I'exclusion des producteurs gros ou petits peu &smu n'ayant pas lI'acces a l'information.
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Pour la mangue le marché local dynamique garantbon prix ce qui permet un rapport de
force plus favorable aux producteurs de mangues geex de haricots qui ne fopt
gu’exporter. Mais la mangue étant trés dynamiqueulceup de gens s’y mettent ce qui risque
de rendre le marché trés compétitif et plus dificiacces.

En fin de compte la normalisation a abouti a unéécage dans la filiere, puis a un report|de
la masse de travail sur I'amont de la filiere leutosans bénéfice sur le prix payé |au
producteur. L'investissement pour répondre aux rexmiest donc pas toujours rentable.

(Blondeau, 2006)

Nous pouvons retenir que I'application de la noguoaduit a une réorganisation des rapports

de force le long de la filiere voir a I'exclusioe dertains acteurs. Ces effets sont néanmoins
contingents a la structure du marché et en paigicalla diversité des débouchés notamment
locaux.

B. Hypotheses

Ces études et d’'autres (cf. tableau 14) nous penate proposer des hypotheses portant sur
'impact des normes sur les systémes de produdiimmanas au Bénin et au Togo. D’autres
hypothéses proviennent d’'une réflexion au préalahle le contexte étudié. Enfin une
hypothese provient de I'observation de terrain @tlgpse 7).

Nous regarderons les hypothéses pour chaque naami est possible gu’elles aient des
effets différents.
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Tableau 14 : Hypothéses de travail et référencesébriques mobilisées

Hypotheses de travall

Références théoriques

H1 La norme diminue le revenu de I'exploitationameroit le travail sur I'exploitation sans augméintade revenu aucune

H2 La norme rend l'activité plus risquée. aucune

H3 La norme renforce la coopération entre les petalus et leurs clients. Farina & Machado, 1999
Jaffee, 2003
Henson, Masakure & Boselie, 2005
Jonker, Ito & Fujishima
Dolan & Humphrey, 2000
Reardon et al, 2001

H4 La norme renforce la coopération entre les prtaus. Henson, Brouder & Mitullah, 2000
Jaffee & van der Meer, 2004
Okello, 2005

H5 La norme affaiblit le pouvoir de l'aval. Gereffi, 2005 (contre hypothése)
Ponte et Gibbon, 2003 (contre hypothése)
Dolan et Humphrey, 2003 (contre hypothés

H6 La norme se traduit par des co(ts supplémestpmar les producteurs liés : a la mise en placeatlivelles pratiques, a devartinez & poole, 2004

nouveaux investissements, aux procédures admiisisaa I'acquisition de compétences et d'inforiomatetc. Jank et al, 1999

Dirven, 2001
Gutman, 1999

H7 Avec la norme l'appui technique et les formationt augmenté. aucune

H8 La norme permet aux producteurs d’accroitre teaitrise technique de la culture de I'ananas etadeommercialisation caraucune

elle exige ces maitrises.
H9 Le Commerce Equitable rempli ses objectifs. aucune
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C. Méthodologie

1. Approche globale

Pour approcher l'impact d’'une norme dans un coetgxtcis il faut chercher dans la
typologie des exploitations, celles répondant &adame et d’autres ne répondant pas a la
norme. De la comparaison de ces exploitations art fmre ressortir les differences de
contrainte selon le critére retenu.

2. Typologie des exploitations

Tout d’abord nous avons recensé I'ensemble dessty@ee coopératives que nous avons
rencontré au Bénin et au Togo pour ensuite prélasestratégies d’enquétes (Tableau).

Tableau 15 : Typologie des coopératives et des mhés

Ananas frais Ananas séché
conventionnel| biologique | Bio-équitablg Bio-équitable  biologique gutable
(local/export)

Bénin v v
Togo v v v v v
3. Problématique

Nous déclinons la problématique générale — impadadnormalisation sur les systemes de
production ananas au Bénin et Togo — en plusiewrs-questions.

1. Quel est I'impact spécifique des normes d’expataf
2. Quel est 'impact spécifique de la norme agricdthiologique ?
3. Quel est 'impact du Commerce Equitable (les dearxmes étant étudiées en bloc) ?
4. Quel est Iimpact de la double certification (Conmoee Equitable et Agriculture
biologique) ?
Pour le Commerce Equitable (CE), nous regardonmgpbict de la normalisation au regard des

objectifs des acteurs qui le promeuvent. Pour ocelas disposons d'un certain nombre
d’indicateurs d’'impact utilisés pour des étudeswgpact au Cirad.

Ensuite pour répondre aux sous questions de I'étods utiliserons la comparaison entre les
différents types de coopératives. Les stratégiadgaraison sont présentées dans le tableau
suivant.

Tableau 16: Stratégies pour évaluer l'impact des férentes normes

Types (.je Cooprative témoinl Cooperative de
production mesure
UE Frais Marché local Exportat_lon en
conventionnel
AB Frais Exportat‘lon en Exportation en AB
conventionnel
CE Sechf-:' ou Exportat_lon en Export en CE
Frais* conventionnel
Dq.JblFT‘ Séché AB Max havelaar et AB
Certification CE

*Les normes du CE ne s interressent pas au produit
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Pour évaluer les indicateurs d’'impact nous utilssam guide d’entretien global pour les
indicateurs quantitatifs (colts/bénéfices) intégrdas questions spécifiques aux normes
volontaires posées seulement si elles sont petdaehous ajoutons également a la fin de
I'entretien des questions portant sur les modificet liées a I'application de nouvelles
normes et aux conversions. Ces questions ne pauoutefois pas étre le cceur de notre étude
car la variabilité liée a 'ancienneté des faitsddées indicateurs peu fiables.

4. Type d'impact

Il faut définir des criteres pour comparer les @liintes situations et juger de I'impact de la
normalisation. Ces critéres doivent permettre wadudtion plus ou moins précise du capital
économique, du capital social et du capital enviesnental. Ensuite il faut définir une série
d’indicateur pour approcher au mieux la réalitecdtere considérer.

a) Impact sur le capital économique

Les criteres d’évaluations de ce capital sont gauplupart quantitatifs ce qui rendra la
comparaison plus aisée.

e Revenu

Cet indicateur concerne les producteurs.

Voici un certain nombre d’indicateurs envisagealpesr ce critere : mois dernier, derniére
transaction, évolution au cours des dernieres annséaisonnalité et évolution de la
saisonnalité, seule source de revenu ? autre ré¥ealariat saisonnier ailleurs ?

» Dépendance économique

Au niveau de I'OP : pourcentage de vente en CHietfobio, nombre d’acheteurs, nombre
d’acteurs de commercialisation.

Au niveau du producteur: diversification des cid8) pourcentage d’autosuffisance
alimentaire.

* Risques

Prévision des commandes, risque d’absence de débmudsque de rejet des produits,
diversification. Ce critere peut étre abordé pacdafiance dans l'avenir. Risque de perte de
récolte avec ravageurs ou maladies.

* Inégalités économiques

Niveau de I'OP et de la communauté de communes.
Redistribution au sein de la coopérative, inégalightre les villages (connaissance des
différentes normes, souhait d’étre certifié si gertifi€).

+ Effet d'entrainement

Emergence d’autres OP a la suite du succés de-cele pour répondre a de nouveaux
débouchés, développement d’'autres activités ssedeur (nombre de nouvelles activités ces
derniéres années).

b) Impact sur le capital social

» Bien-étre des producteurs et de leur famille
Temps de travail, pénibilité du travail, scolarigatdes enfants.
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* Ressources cognitives

Ce critére est I'évaluation du niveau des connasss que possedent les producteurs. Cela
comporte le niveau de scolarisation des enfardSfolenations que suivent les producteurs et
le niveau de connaissance des normes.

* Insertion dans les réseaux

Avantages et inconvénients de I'appartenance &mhé¢pertinence de cette question si c’est
'unigue mode d’organisation ?), connaissance dafes producteurs, fréquence des
réunions, sujets abordés, institutions de créditméls ou informels (comment demander ¢a a
un producteur ou dirigeant d’OP ?), gestion dedeatbilité, contraintes?, formation recue?

* Enpowerment

Connaissance du marché, responsabilité au seinadeodpérative (différence hommes
femmes) mode d’organisation et prises de décistarculation de I'information, respect du
droit des travailleurs. Accés a de nouveaux marehdgveloppement de nouveaux produits.

C) Impact sur le capital environnemental

Ce critere est difficilement évaluable par des etigns semi-directifs. Nous allons plut6t
essayer d'évaluer la perception des problemes @mmentaux par les différents types
d’acteurs que nous allons interroger et évaluerelgpect de la Iégislation en vigueur,
stratégies pour maintenir la fertilité des solédfrence d’apport de fumure etc.) et pression en
produit phytosanitaire.

D. Méthode de travail

1. Choix de la filiere et de la zone d’étude

Le commanditaire, ISF, souhaitait une étude surcemain de nombre de normes devant
forcément contenir les normes Agriculture biologiget Commerce Equitable sur une filiere
d’exportation depuis le Sud. De plus, un partendit8F, Tech-Dev travail sur le terrain
(région d’Allada au Bénin et entre Tsévié et Kpaiau Togo) de la présente étude depuis
quelques années et a pu assurer la présence dassndemandées plus les normes de la
réglementation de I'UE sur la filiere ananas degsrégions.

Dans deux contextes institutionnels différents (Béet Togo) nous avons délimité deux
zones d'études géographiquement proches (200 kntpmplémentaires afin d’avoir la
typologie de normes la plus compléte possible. ériiB était indispensable pour observer des
cultures en Commerce Equitable et pas en Agriailtbiologique et le Togo était
indispensable pour observer des cultures certifg@eg\griculture biologique. Bien entendu
lorsqu’une norme s’applique au Togo et au Béng'aigjit de la méme norme.

Plus précisément les zones béninoises de produtm@anas ou nous avons enquété sont sur
les communes d'Allada (arrondissements de AlladeyviH Avakpa, Togoudo, Attogon,
Lissegazoun, Sékou, Ahouanouzon) et de Toffo (dissements de Damé, Houegbo, Colli).

Au Togo, nous avons rencontré des producteurs autewKpalimé (communes de Kuma
Konda et Kpimé), de Tsévié (commune de Davedi),Nid¢sé, sur le plateau de Danyi
(commune d’Apeymé et de Dzogbegan) et dans les eorasde Dzolo et de Gbabe.

Le nombre d’entretiens ne constituait pas un otbjeatsoi. Il représente simplement le plus
grand nombre d’entretiens réalisables pendant fgdeque nous avons pu passer sur le
terrain.
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Figure 5 : Carte des zones étudiées (Cartes du maére des Affaires Etrangéres)
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Pour les autres entretiens nous sommes aller adrelehacteurs de la filiere ou ils oeuvraient
dans une limite de déplacement possible. Les aanéstté enquétés par téléphone s’ils
étaient disponibles.

2. Entretiens réalisés auprés des acteurs de la élier

a) Type d’entretien

Les entretiens avec des producteurs, organisatiemsoducteurs, exportateurs, certificateurs
et importateurs ont été menés a partir de questimsprecis (cf. annexe 1). lls ont été menés
de maniére semi-directive avec une fiche résunegtéstionnaire (cf. annexe 2) mais sans
le questionnaire, assez volumineux, ne soit seridant I'entretien, afin de ne pas intimider
'enquété. Les données ont immédiatement été sasieordinateur a la suite des entretiens a
partir des notes prises lors de la discussion.

Les entretiens des transformateurs et structusggutionnelles et d’appui ont été menés de
facon ouverte et resumés sous fichier texte.

A de rares exceptions prées, les entretiens oniét&s par deux personnes, I'une posant les
guestions, l'autre notant les réponses sur un tarne

b) Récapitulatif des entretiens sur le terrain
En tout nous avons mené 74 entretiens entre laid&f le 16 aolt 2007 au Bénin et au Togo.

Tableau 17 : Tableau récapitulatif des entretien sule terrain
aupres des acteurs de la filiere

Entretien avec Bénin Togo  Total
Producteurs 26 24 50
OoP 3 3 6
Exportateurs 2 2 4
Structures d'appui 5 2 7

(institution ou ONG)
Transformateurs
Affréteur

Plantation

Ouvrier en plantation
Ex-producteur

olo|r|r|N
Rlo|olk
RlRRP|w

1

du 17/06/07 | du 17/07/07
au 16/07/07 | au 13/08/07
Dates et

du 14/08/07
au 16/08/07

3. Questionnaires

Les questionnaires producteurs et organisationrodugteurs ont été réalisés par les auteurs
de la présente étude avec l'appui d’lsabelle Vagmedu Centre International pour la
Recherche Agronomique et le Développement (CIRAB)ont été rédigés un mois avant la
mission sur la base des recherches bibliographiguésninaires. lls ont été modifiés sur
place afin de répondre aux réalités du terrairudét
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Les questionnaires exportateurs, certificateursmgiortateurs ont été rédigés par Isabelle
Moreau, coordinatrice du projet Normes Il (jusqu'srai 2007) avec l'appui d’lsabelle
Vagneron et de Nicolas Bricas du CIRAD. lls ontsaugé rédigés un mois avant la mission
et modifiés sur le terrain.

Les questionnaires ont été rédigés dans le butlliér I'impact des normes étudiées sur les
producteurs d’ananas (selon les criteres d’'impegggntés ci avant). Plus précisément ils ont
été rédigés dans le but de valider ou infirmer Imgsotheéses de travail. Ces hypothéses ont
d’abord été tirées des études bibliographiquesnpiridires. Elles ont été complétées par une
hypothése dégagée sur le terrain au fil des eatr®tiCependant les informations recueillies
lors des entretiens effectués avant la formaliead® ’hypothese permettent d’y répondre.

4. Echantillonnage

a) Problemes d’échantillonnage

Au Bénin, tous les entretiens de producteurs anbbtenus par l'intermédiaire des structures
partenaires (Tech-Dev et ID) du projet. Nous avdosc été exposés a l'a priori des
producteurs sur les structures introductrices lgjea nous nous soyons présentés en nous
dégageant de ces structures. De plus, nous sonomesirs passés par les OP pour obtenir
des entretiens, ce qui a deux désavantages : urepasentation de membres du bureau des
organisations en question et la perception que ré@ims des «amis » des membres
responsables des organisations.

De plus, pour des raisons de déplacement et destamys avons aussi une surreprésentation
de membres provenant d’endroits proches de nas diewsejour (Houegbo et Allada).

Au Togo, nous sommes passés par l'intermédiairends partenaires (Tech-Dev et
AVE/RAFP), uniquement pour les producteurs d’'unelese€OP. Pour le reste, nous avons
demandé a différentes personnes les lieux ou nmwsipns trouver des producteurs d’ananas
puis nous sommes arrivés dans les villages et adensandé aux premieres personnes
rencontrées de nous conduire chez un productenauies. Ensuite, nous avons demandé au
producteur de nous présenter des collegues etssiljp@ un responsable d’organisation de
producteurs. Cette méthode a été assez efficatgdan obtenir des rendez-vous que pour
aboutir a la typologie de producteurs souhaitéatdfois, nous avons di insister sur le fait
gue nous n’étions ni du marché équitable ni de fidwdture biologique. Il est donc probable
gu'une partie des enquétés ne l'ait pas bien canmeé qui a engendré un biais dans
I'entretien.

Pour des raisons linguistiques nous avons interesgé&és grande majorité de gens parlant
francais alors que tout le monde s’accorde sueriain a dire que 70% des membres des OP
ne sont pas dans ce cas et qu’il s’agit d’analpiesb®our les enquétés qui ne parlaient que la
langue locale (fon au Bénin, éwé au Togo) ou quinsaient mal le frangais nous avons da
recourir a un traducteur (non rémunéré et non psidanel) qui était lui-méme parfois
producteur d’ananas voire membre d’'un bureau ceacgntrainé aussi des biais. Cependant
nous avons poseé des questions sur les problemdarddphabétisme lors de tous nos
entretiens.

Par contre nous avons volontairement surreprédeatéemmes. Car vu leur nombre tres

limité, conduire un entretien avec une femme ravéesurreprésenter les femmes par rapport
a la proportion de femmes présentes dans I'OP. ri@igpe pour valider certaines hypotheses,
notamment sur le Commerce Equitable, leur témoigraagit indispensable.
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b) Echantillonnage selon le foncier cultivé en ananas

Les producteurs enquétés travaillent sur des texrallant de 0,06 ha a 25 ha. lls ont tous
aussi des cultures vivrieres allant de quelquesispiége mais pour une consommation
ponctuelle & une autoalimentation complete. Cestaont aussi éleveurs mais tous les
éleveurs n'utilisent pas forcément le fumier paentifiser d’autant plus qu’aucun systéme de
collecte de fumure n’a été rencontré. Certainsngodissedent d’autres spéculations telles que
la banane, le café, le cacao, le tek, I'avocatpdbmier a huile, le poivre. Cependant tous
s’accordent a dire que I'ananas est la culturdda pemunératrice tant a I'export que pour le
marché local.

Une petite majorité des enquétés est propriétagreplds de la moitié du terrain cultivé.
L’accés a la terre reste cependant un probleme peaucoup. Il n'y a pas de corrélation
simple entre la propriété et la taille de I'expdbibn. La typologie des exploitations visitées
selon les caractéristiques fonciéres, est préseatéele tableau suivant.

Tableau 18 : Echantillonnage selon le foncier

Surface Nombre Proportion
moins de 0,5 ha 14 28%
entre 0,5et 1 ha 10 20%
entre 1 et 2 ha 14 28%
plus de 2 ha 12 24%
Propriété fonciere Nombre Proportion

Propriétaire de
plus de la moitié
de I'exploitation 27 54%

Locataire de plus
de la moitié de
I'exploitation 23 46%

Total 50 100%

C) Echantillonnage selon le débouché

L’échantillonnage selon les débouchés rencontrebésoins de la typologie de I'étude. Le
groupe témoin regroupe un peu moins d’un sixiengeseenquétés. Les groupes a comparer
sont composés de 6 a 12 personnes. Cette dispitéelative a I'accessibilité et la
disponibilité des producteurs sur le terrain.

Il faut prendre avec précaution ces catégoriesefiat un producteur vendant en Commerce
Equitable vend aussi et méme surtout en converglo®ar contre un producteur bio de par la
non coloration de ses fruits ne peut pas exporteroaventionnel. De plus tous vendent pour
le marché local. Il s’agit surtout ici de montreyulverture ou non a des marchés a I'export.
Ces informations sont résumées dans le tableau 18.
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Tableau 19 : Echantillonnage selon le débouché

Normes Effectif Proportion

Export 40 80%
Pas d'export 10 20%
Export (simple) 11 22%
CE (non AB) 11 22%
AB (non CE) 6 12%
AB + CE 12 24%
Total 50 100%

6. Application des normes

Afin de mieux comprendre I'impact des normes nags@ntons ici la perception des normes
par les producteurs, la fagcon dont ils les apphdqe quels sont les points de contréle de ces
normes ainsi que les répercussions de ce contréle.

Il est donc important que l'impact des normes dtesli soit structuré entre l'effet des
applications et les risques entrainés par les neanguats.

Il faut noter que souvent les paysans n‘emploie® gu tout le terme norme dans le méme
sens que cette étude. Pour eux, les normes soisetigble des bonnes pratiques agricoles
(BPA) qui permet de répondre aux exigences destsliéd I'export (exportateurs ou
transformateurs). Trés peu ont conscience d'apgtiges textes réglementaires de 'UE. Une
grande majorité (38/50) dit que les normes quélspectent correspondent des exigences des
clients européens. D’autre, moins nombreux, citenssi le Coleacp. En fait trés peu
connaissent les noms des textes, leur contenu mer@s concepts définis par ces textes.

A. Perception et application au Bénin

Sur 24 paysans remplissant une fiche parcellairks 46 connaissent le concept de tracabilité.
12 sur 21 appliquant les LMR et les métaux lourdst £onscients qu’ils doivent ne pas
dépasser certaines doses, notamment d’éthrel.uBesilir 21 exportant sous la norme CEE-
ONU qui transpose la partie ananas frais du Codexrehtarius a entendu parler du Codex
Alimentarius et encore ne sait-il pas de quoialgs.

Pour les normes Commerce Equitable, sur 14 paysamigiés FLO et/ou vendant sur un
circuit IFAT, 11 ont entendu parler du Commerce iEdple et seuls 7 peuvent détailler un
peu de quoi il s’agit (prime de développement, iteation, relation de confiance entre
acteurs). Aucun des 13 membres rencontrés de I©@®#fiée FLO, depuis 2003, ne peut
détailler le systeme de prix minimum garantis oufdectionnement de la prime de
développement, pas méme les 6 membres du bureaonteds, dont le président et le
responsable a la commercialisation. De plus, ceat dire que 3 des paysans rencontrés et
vendant une partie de leur production sur un diréguitable ne se rappellent pas avoir
entendu parler de Commerce Equitable. Si I'un disgt partie d’'un arrondissement en conflit
avec le bureau de I'OP, les deux autres sont aesiés produisant depuis 3 et 5 ans.

Bien que des parcelles soient en conversion pégritulture biologique au Bénin (12 ha en
2006 selon Helvetas), aucune n’a encore été spasiaun certificateur. Nous n’en parlerons
donc pas pour le Bénin.
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Par contre, les 4 femmes sur 21 paysans applidesmiormes de la réglementation de 'UE
sont les moins informées. En effet, si elles resgglnt une fiche parcellaire, elles ne
connaissent pas la tragabilité, ni I'existenceelgls de produits phytosanitaires.

Dans ce contexte de faible connaissance des natelesréglementation de I'UE leur respect
tient a des formations sur des BPA faites par defegsionnels qui "traduisent” les normes en
BPA. C’est une des missions du Coleacp. Aucun probln’a été constaté. Cependant il est
fort possible que ce soit plus par absence deisgtidn que par suite de la conformité des
ananas aux normes. C’est du moins ce que déclaremgrésident d’'OP et un consultant en
ananas. Il s’agit donc d’'une épée de Damoclésldsrmaysans n'ont pas conscience.

Notons que les exigences des exportateurs en mal@spect, de calibre, de couronne et de
degré Brix sont souvent au moins légérement swoéeax exigences de la norme ananas
frais du Codex Alimentarius. Il semble que cela sdi au souci de garder la réputation de
bonne qualité des ananas du Bénin. Par exemplexpartateur demande un degré Brix
minimum de 16 alors que le Codex Alimentarius plaséimite a 12. Méme si I'on peut
considérer que le Codex renforce le sentiment ddirtété des exportateurs sur leurs
exigences, il sera difficile de faire la part ddsoses et d’évaluer les effets directement
imputables a la norme ananas frais du Codex Aliararg ainsi que les risques en cas de
manguement.

Pour le Commerce Equitable, il n'y a pas de prireedéveloppement reversée pour les
produits distribués avec le logo Max Havelaar. Des e prix des ananas destinés a des jus
logotisé$® Max Havelaar n'est pas exactement au cours duh@arce prix des ananas
equitable est de 90 FCFA/kg (0,14 €/kg) entréeidaisontre a 90 FCAF/kg bord champs en
moyenne sur le marché d’export conventionnel. &edite que le transport est a la charge du
producteur. Bien que la certification soit recoitellchaque année aucun standard sur les
conditions de travail des ouvriers salariés oudémins ne semble avoir été établi alors qu'il
s’agit des populations les plus défavorisées. Ratre des efforts ont été faits sur la
transparence de l'organisation (notamment le passiggvote a main levée a des votes a
bulletin secret) et sur I'implication des femmesslfiorganisation.

Bien que les membres de I'IFAT prénent la confiaetéa transparence le long des filieres
elles n'ont jamais communiqué les prix des prodait& distribution malgré les demandes
répétées de leurs partenaires du Sud. |l semblendapt que des relations commerciales
stables soient engagees.

B. Perception et application au Togo

Au Togo, une seule personne, sur les 19 persommpgies et assujetties aux normes de la
réglementation de I'Union Européenne, connaitlUeiR et le Codex Alimentarius. Cette
personne est également responsable d’'une ONG d’agpyroduction agricole et un ancien
consultant a la FAO. Cependant sur 19 personneséedes et exportant, 18 sont certifiees
par Ecocert et ont donc des pratiques agricoleseguassurent de respecter les LMR. Ainsi
méme s’il y a déficit d’'information il n’y pas desque de refus sur cette norme. Pour le
Codex Alimentarius, les personnes enquétées assdesestandards des ananas exportables a
la demande du client.

Sur les 19 enquétés, 13 ne notent pas les op&atjolils réalisent dans leur champ et
seulement 2 connaissent la notion de tracabiliéda €st di au fait que certains clients suivent

% e terme label étant restreint par la loi frangaisun petit nombre d'indications (dont I'agricuéu
biologique), on préfére pour le Commerce Equitglalder simplement de logo. On dira alors d’'un produ'’il
est logotisé plutdt que labélisé.
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les organisations de producteurs et réalisentfgabilité a leur place. Ensuite les exportateurs
qui achetent ponctuellement des fruits ne prenpastd’informations de tracabilité avec les
risques que cela comporte.

Concernant I’Agriculture biologique, 10 personngsnt cing sont membres de bureau) sur 18
enquétés vendant avec la certification biologiqoenaissent simplement ce terme. C'est-a-
dire qu’ils font difficilement la différence avee ICommerce Equitable ou les exigences du
client et ne connaissent pas Ecocert ou le prinape certification indépendante. Le
certificateur passe une fois par an et il sembld gly a jamais eu de contrble inopiné. Ii
arrive que les controles se fassent en présencendasireurs des sociétés clientes car ce sont
eux qui détiennent les informations de tracabil@éla entraine une confusion dans I'esprit
des producteurs entre I'organisme lié a la normle elient, ce qui explique probablement le
mangue important de connaissance des producteaule rsorme volontaire qu’ils respectent.

Pour le Commerce Equitable il y a deux organisatide producteurs certifiées par FLO, une
vend sa production pour la transformation en anagake, une vend a un grand exportateur
pour I'exportation en frais. Dans les deux cas,dmdards ont été définis sur la base de
calculs de codts de production des producteurs etngs. Ces standards sont de
5274 FCFA/kg (8,04 €/kg) d'ananas séché en FOB awee prime de 394 FCFA/kg
(0,60€/kg) d’ananas séché et 105 FCFA/kg (0,16€dayyl champ pour le frais avec une
prime de 26 FCFA/kg (0,04€/kg). Pour le séchage pleducteurs ont délégué la gestion du
centre de transformation et la commercialisatiama ONG. Donc ils ne percoivent que le
prix d'achat bord champ qui a été défini par urteglinoyen de codt de production, non suivi
par FLO mais reconnu par lui. Le prix d’achat asa#té fixé a 85 FCFA/kg (0,13 €/kg). Sur
12 personnes enquétées, vendant en Commerce Hegugabaitrisent a minima les principes
du Commerce Equitable c'est-a-dire connaissentitaepet/ou la certification et le principe
de prix rémunérateur. Par contre aucun d’entre eexmaitrise le role des différents
organismes de Commerce Equitable, ni leur fonceomnt sommaire. De plus, certains
confondent I'Agriculture biologique et le CommerEguitable. Nous avons rencontré un
producteur adhérent a une organisation certifié® gui a déclaré travailler pour un patron,
le gérant de l'usine, ne connaissait pas les paxhdts et n'avait jamais participé a une
réunion de producteurs.

C. Points de controle des normes

Afin d’évaluer les risques inhérents au non resglehe norme il convient de décrire les
moments et endroits ou celle-ci est contrblée.

La tracabilité est sGrement la norme la plus \&ifiElle est appliquée, avec plus ou moins de
soin par la totalité des enquétés vendant pourptex En effet, elle attribue les
responsabilités de chaque acteur le long de &dilidonc chaque acteur a intérét a la vérifier.
Et de fait chaque maillon de la filiére la vérifiéependant elle n’est contrélée a fond qu’en
cas de manquement grave, ce qui, a la connaisdartogls les enquétés, n’est jamais arrivé.

Les normes LMR et Métaux lourds devraient dansplié des accords SPS étre vérifiées et
certifiées par les services phytosanitaires (Ptiotecdes Végétaux) béninois et togolais.
Cependant vu qu'il n’existe aucun laboratoire aditéépour le faire dans ces paydes
services phytosanitaires se contentent de vél#ieon présence de parasite sur les fruits. De
plus il s’agit d’un contréle payant et non obligago Par exemple la société Fruits d’Or ne s’y
soumet que rarement. De fait les LMR et seuils d&anx lourds ne sont controlés et certifiés

29 Accréditation espérée avant fin 2009 pour un latmire de I'Institut National de Recherche Agronque du
Bénin (INRAB)
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que par les services phytosanitaires francais oDGLCCRF a l'entrée des fruits sur le
territoire européen. Suite a un accord obtenu p&GCCRF avec les importateurs de fruits
et légumes ces contrbles sont peu fréquents, fnarias il y a moins de 5 contréles par ans.
En contrepartie les importateurs se sont engagefteetuer des contrdles internes sérieux.
Les risques sont donc surtout encourus par I'eapeut. En cas de dépassement, la cargaison
est détruite.

Comme mentionné ci-avant, la norme ananas fraist pas vraiment appliquée en tant que
telle d’autant plus que les calibres utilisés aniB§ar les producteurs et les exportateurs sont
ceux de la norme ananas frais du CEBENOR. Touprkducteurs enquétés et vendant pour
'export se sont déja vus refuser I'achat de cestdruits pour mauvais aspect, défaut de
couronne ou mauvais calibre. Ce risque est d’aythust fort que la maitrise technique de la
production est faible. Le refus de fruits va de 80%uelques pour cent du volume proposé a
I'exportateur. Le plus souvent ce refus est de A%-2Les exportateurs ont fait mention de
problemes a la réception des fruits par I'impodat€ependant ils estiment qu’il s’agit de
tentatives de limitation des prix par le milieu dasts et légumes de Rungis présenté par
différents enquétés comme un milieu de « requirswTogo un exportateur est aussi une
extension d’'une société d’'import de fruits et Iéguee qui limite la possibilité de litige. Pour
pallier ce risque certains exportateurs béninoist fappel a des sociétés privées qui
garantissent la constance de qualité du chargemetéchargement de I'avion.

La norme Agriculture biologique est certifiée pareusociété privée internationale, Ecocert,
dont I'antenne régionale est basée a Ouagadoug®ukina Faso. Cette certification colte
environ 2 000 € par an a 'OP mais est supportéaupalient pour I'exportation en frais au

Togo. Il s’agit d'un contrble du cahier des charges moins une fois par an plus une
possibilité de contrdle inopiné supplémentaire damnée sur I'exploitation ou 'OP. En cas

de manquement le risque va du simple rappel artoad retrait de la certification en passant
par une suspension temporaire.

De méme les OP suivant la norme FLO sont certifidesfois par an par FLOcert. En cas de
manguement les OP risquent des sanctions du siaypbel a I'ordre a I'exclusion. Une OP
béninoise a bénéficié en 2005 d’un jugement eragauf a propos d’un litige sur les prix
avec un client. Celui-ci achetait des ananas fémgitables mais n’a plus de relation
commerciale directe avec I'OP. Pour le frais au diogne personne de FLO est venue
travailler quelques jours avec les organisationgmiEucteurs concernées pour réaliser un
calcul de colt de production et définir ainsi lanstard & 105 FCFA/kg (0,16€/kg) et 26
FCFA/kg (0,40 €/kg). Pour I'ananas séché au Tagmé@me travail a été réalisé par une ONG
togolaise mandatée par I'OP concernée et FLO aps&ase standard. Toutefois certains
producteurs n'ont eu conscience de ce mécanisméxaion du prix. De plus certains
considérent que ce prix ne couvre plus les colfgaduction.

Les membre de I'lFAT (Claro ou Artisans du Mond&itent I'OP béninoise qui est sur le
marché équitable tous les un ou les deux ans. @aperette OP n’a jamais recgu la visite
d’autre OP ou acteur du Commerce Equitable (ceatifon participative). La prochaine visite
devrait étre une inspection plus approfondie. Agdane seule OP travaille avec un membre
de I'IFAT. En fait elle travaille directement avaoe seule boutique spécialisée. L'OP recoit
des visites régulieres de son client. Par contnéyipas non plus de contrble participatif. Les
manguements et litiges entre membres de I'IFAT séglés a I'amiable et peuvent en cas de
persistance mener a la constitution d'une commisgevérification indépendante. Ce qui n'a
jusqu’alors jamais été le cas.
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7. Impact des normes

Nous allons ici tester les différentes hypotheésecala méthodologie présentée
précédemment. Nous allons analyser les hypotheseag@upe. Nous avons pour cela recensé
différents critéres jugés pertinents pour chaqueothgse et présentés en annexe 3. Ensuite,
nous avons réalisé les comparaisons entre lesoiyiesl de producteurs pour évaluer I'impact
spécifique des différentes normes que nous cheschaaractériser.

Nous ne validons une hypothése que si I'impact i@pgenéralisé et qu'il n’est contredit que
par des cas particuliers. Une hypothése a moitiée est systématiquement infirmée.

A. H1 : La norme diminue le revenu de I'exploitation mur un travail
constant ou accroit le travail sur I'exploitation fns augmentation de
revenu

1. Normes d’exportation

L’export entraine clairement une augmentation deadif, cela est di a une exigence de
gualité transcrite dans les normes. Cela se tragait la réalisation de [I'éthrelage
indispensable pour respecter les standards deatiolordu Codex, une maitrise des calibres,
une maitrise de I'aspect des fruits (homogénédéranne), une planification de la production
plus complexe que pour le marché local et le givMchamps par une fiche parcellaire pour la
tracabilité. Ces maitrises nécessitent que lesustedrs prennent du temps sur le travail de
I'exploitation pour se former. Une formation peutrek de trois jours a trois semaines. De
plus ces formations ont un codt souvent supportél’payanisation de producteurs et des
ONG d'appui ou parfois par des producteurs seulmP les enquétés qui vendent
exclusivement sur le marché local, deux sur dixsoiti des formations. Mais un a vendu par
le passé a l'export et I'autre fait partie d’'une @ént la plupart des membres vendent a
I'export.

Cette surcharge de travail est compensée par uitleune rentabilité du marché export. Les
prix du marché export varient entre 50 ef’95CFA/kg (0,76 et 0,14 €/kg), la plupart se
situant autour de 90 FCFA (0,14 €/kg) bord champ éibirelé. Toutefois les producteurs qui
éthrelent réalisent un bénéfice en faisant eux-rséloeération. Pour le marché local, ces
prix varient de 15 a 80 FCFA/kg (0,02 a 0,12 €/&g)Bénin et 30 a 70 FCFA/kg (0,46 a 0,11
€/kg) au Togo. Toutefois, nous avons rencontréroducteur proche de Lomé qui vendait sa
production a 100 FCFA/kg (0,15 €/kg) en supportantodt de transport. Ce cas particulier
montre que la proximité d’un marché de vente imguripeut rendre le marché local plus
rémunérateur.

Finalement, la norme se traduit bien par une autatien de travail mais qui est dans bien
des cas compensée par un marché export plus réateuneet plus stable. Dans certains cas
trés particuliers, il reste plus avantageux de vesdr le marché local. Donc I'hypothése est
infirmée.

2. Normes équitables

Pour les normes équitables, il n'y a pas d’augniemtale travail sauf pour les membres du
bureau des OP. En effet ceux-ci suivent des foomatipour connaitre les exigences du
Commerce Equitable, participent a des groupes alaitrpour la définition des standards,

%0 Pour comparer les prix nous avons considéré qoedlede I'éthrelage est de 30 FCFA/kg, ce quleeptix
retenu par les exportateurs.
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participent & des réunions, réalisent les formalitddministratives, accueillent les
certificateurs et autres personnes du Commercetdbdei Certains sont défrayés par les OP
mais jamais a la hauteur du temps de travail nalisgésur I'exploitation.

Par contre il n'y a pas de compensation financigae le prix. En effet les producteurs
certifiés FLO et sur une filiere intégrée, vendentméme prix leurs ananas destinés a la
transformation pour le marché équitable que poaxpodrt conventionnel en frais soit
90 FCFA/kg (0,14€/kg) non éthrelé. De plus ils supgnt le colt de transport jusqu’a
I'usine® dans le cas de I'équitable. L’hypothése est \é&ifi

3. Norme biologique

La culture biologique ne demande pas plus de travachamp car la principale différence
culturale, depuis que le carbure de calcium ad@rigé pour le TIF, est la fertilisation qui est
réalisée avec du fumier lorsqu’il est disponibleaid/les producteurs déclarent frequemment
gue la terre est assez fertile pour supporter é&soihs de la culture. Elle peut méme étre
considérée comme plus simple que la production etionnelle car elle ne nécessite pas la
maitrise de I'éthrelage. La tracabilité et les falibés administratives sont du méme ordre que
pour I'export conventionnel et sont supportéesl@atient ainsi que le colt de certification.

Les prix se situent exactement dans l'ordre de c#uxconventionnel soit entre 85 et
100 FCFA/kg (0,15€/kg) bord champ non éthrelé. ptphese est infirmée.

4. Double certification biologique-équitable

L’augmentation de travail de la double certificatpar rapport au biologique est le méme que
celui évoqué pour le Commerce Equitable ci-avaat. i@pport a I'’équitable seul, il n'y a
aucune augmentation de travail. Cependant les @® lawdouble certification sont bien plus
accompagnées par leur client dans les démarcheasiattatives.

Pour l'impact sur les codts financiers, nous avmrgontré deux situations, une ou I'OP
supporte intégralement les colts de certificatibmanhete a ses adhérents a des prix plus
faibles que pour I'équitable seul, 85 FCFA/kg (0EIKG) et une ou I'OP ne supporte que les
colts de I'équitable et a une situation remunémtri05 FCFA/kg (0,16 €/kg) bord champ.
Donc on infirme 'hypothése.

B. H2 : La norme rend l'activité plus risquée

1. Normes d’exportation

Tout d’abord, le marché local est tres fluctuanttipalierement au Bénin, engendrant un

risque de mévente important. Sur Kpalimé au Tdgarrive que le marché soit si saturé qu'il

est impossible de commercialiser la production.tédes producteurs déclarent brller une
partie de leur production. Cette composante deal’ast crainte par les producteurs qui sont
sur ces marchés. Par contre quelques producteysrgeivent pas de risque car ils sont soit
sur des marchés rémunérateurs (proche de Lomé)assedent une unité de transformation
qui assure un débouché stable pour la production.

Les normes d’exportation engendrent des refus gedduction par les exportateurs de 5 a
509 Les producteurs évoquent les raisons suivantabhbres, couronnes non-conformes,

31 Nous comparons des fruits destinés au séchages dtuits destinés & I'exportation en frais maisoet les
mémes calibres qui sont demandés dans les degrefili

32 es refus concernant 50% de la production sorjotws le fait d’'un exportateur trés exigent sutdaeur en
sucre.
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pédoncules mal tranchés, hétérogénéité d’aspestudalot de fruits et maturité. Ce risque est
souvent percu comme un probleme. Il est toutefoiss@nt et connu. Il diminue avec
'augmentation de la maitrise technique.

Les producteurs portés sur le marché local et 'supdrt sont également diversifiés sur
d’autres productions ce qui limite le risque. It asnoter que les ananas refusés par I'export
sont commercialisés sur le marché local. lls sdmtsasoumis au risque spécifique de ce
marché gu’est la mévente.

Comme les producteurs exportant insistent pludestisque qu’ils encourent avec la culture
de I'ananas que les producteurs commercialisantesararché local nous pouvons valider
I'hypothese.

2. Normes Commerce Equitable

Les producteurs certifies FLO et vendant sur uherdi IFAT ne percoivent pas l'activité
comme plus risquée. Au contraire, quelques personnas ont déclaré que cela permettait
aux plus petits producteurs de vendre sur un maréh#unérateur, comparativement au
marché local, sans subir les aléas des commandss las exportateurs conventionnels.
Toutefois ils vendent a une usine qui a un besoirstant en fruits mais sans le Commerce
Equitable cette usine n’existerait vraisemblableimgas. De plus, ces producteurs se sont
lancés dans I'exportation de leurs fruits et il guaun différent avec le client importateur. Ce
conflit a été réglé par FLO en faveur des produstea qui n’aurait jamais pu avoir lieu dans
le commerce conventionnel. Cette expérience mogtre le Commerce Equitable rend
I'activité moins risquée.

3. Norme biologique

Les enquétés évoquent unanimement des risquespgciiigues a la culture d’exportation en
production biologique. En effet, ils ont décrit da®blemes de retour sur investissement a
cause la diminution de rendements liée aux aléasatijues et a la mauvaise gestion du
travail sur le champ.

Les refus par les différents clients varient de 20& de la production, ce qui est moins
important que pour I'export conventionnel. Les loads produits par I’Agriculture biologique

sont plus petits mais il existe des clients paligesl qui prennent les gros calibres ce qui
n'existe pas sur la filiere conventionnelle. Donette diminution du risque n’est pas
imputable a la norme biologique.

4. Double certification biologique équitable

Nous avons ici deux situations différentes, une @€c des producteurs qui ont une forte
diversification en culture d’export (notamment keat) et une OP dont les adhérents sont
axés sur un systeme de production majoritairemiemiev. Dans les deux cas, les refus sont
importants, de I'ordre de 30% et les producteurdesepercoivent pas comme des refus et
évoquent la rentabilité de la culture. Il s'agitd’type de marché de niche ou le client est
particulierement exigent sur la qualité, d’ou lekis importants.
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C. H3 : La norme renforce la coopération entre les prducteurs et leurs
clients

1. Normes d’exportation

Pour le marché local, il y a rencontre avec lesntfi uniquement au moment de la vente et
'unique sujet de discussion est le prix, celavasable pour le frais et la transformation en jus
pour le marché local. Pour I'export, 'ensemble gdesducteurs déclare voir le client lors du
TIF, de I'éthrelage et de la récolte. Les discussiconcernent toujours soit les problémes de
gualité de la production, soit le respect des neroe la réglementation d’exportation. Les
responsables commerciaux d’OP sont en contact pembhavec les exportateurs pour suivre
I'évolution des ventes et leur déroulement.

Les prix ont été définis lors de tables de négamiagntre les représentants des producteurs et
les clients. Elles ont abouti a des contrats négppes annuellement. On peut valider
I'hypothese.

2. Normes équitables

Les producteurs certifiés FLO et vendant de I'asapaur la production de produits
transformés sur des circuits IFATvoient parfois leur client sur cette filiére dalesirs
assemblées générales et recoivent la visite depditateur une fois par an. De plus les
producteurs considérent que les rapports avederg sont meilleurs qu’avec les exportateurs
conventionnels. lls estiment que ce client essayudrer dans leur intérét. On peut affirmer
gue le Commerce Equitable renforce la coopératiameeles producteurs et les clients.
L’hypothése est vérifiée.

3. Norme biologique

Tous les producteurs enquétés qui sont certifi¢sEpacert, déclarent étre suivis par deux
clients qui mobilisent chacun un encadreur suide tle production. Les rencontres se font
une fois par semaine ou toutes les deux semaisedistutent exclusivement des itinéraires
techniques appropriés a la culture biologique lat @groduction d’'une qualité souhaitée par le
client. Depuis l'autorisation du TIF au carbureaddcium, ces encadreurs réalisent également
la planification. lls ont aussi la responsabilitésiiivi des parcelles pour la tracabilité. Ce sont
eux qui assurent les formations si nécessaire. IDg Ip colt de certification, connu des
producteurs, est assuré par les clients. Il y eamtrat entre les clients et les producteurs mais
il est jugé par ces derniers comme inutile. Toutes observations valident fortement
I'hypothése.

4. Double certification

En comparaison avec la situation en équitable sa@upopération est bien plus importante
avec la double certification. Par contre elle esistblement identique a celle observée dans la
situation observée en biologique. Donc nous ne pasiypas valider I'hypothése.

D. H4 : La norme renforce la coopération entre les prducteurs

1. Normes d’exportation

Les producteurs exclusivement portés sur le malotel coopérent peu voire pas du tout
entre eux. Les seuls a étre en groupement se voietfois par an lors des assemblées

3 NB : Il n’existe pas d’exportation d’ananas frais les filieres intégrées.
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générales et le bureau se réunis une fois pardtimel’existence de ce groupement ne se
justifie que par la présence d'une unité de transébion en jus qui a besoin d'un
approvisionnement constant et conséquent.

Pour les producteurs ancrés sur le marché d’expmrfals sont tous organisés en OP. Il
existe plusieurs niveaux d’organisation (groupengninion de groupements) contrairement
a I'OP évoquées ci-dessus. Les producteurs rergrgarticipent tous a des réunions
mensuelles sauf un qui est dans un groupement burkau est défaillant. Les producteurs
connaissent toujours l'intégralité des membresede §roupement mais assez rarement ceux
des autres groupements dans une méme union. Lets slg discussion évoqués lors des
entretiens sont la planification de la productime@les dates de TIF, les prix de vente, la
commercialisation des produits, la gestion finarciet administrative de I'OP et des
exploitations, et la qualité de la production. pesducteurs déclarent qu’il existe une certaine
solidarité entre les membres de I'OP, notammentr p@aliser la tracabilité pour les
analphabeétes.

2. Normes équitables

Il n'y pas structurellement de différence avec fiex en conventionnel puisque I'OP
conventionnelle étudiée a été construite sur leatleode 'OP équitable étudiée. La structure
semble plus fonctionnelle, démocratique et trarespar car le niveau d’enpowerment des
enquétés est plus important et il y a plus d’edeasbservée. Par exemple un programme
d’alphabétisation en langue locale a été mis enepldoutefois ces différences semblent
plutbt étre liées a I'ancienneté du groupementntien encadrant technique de la structure
déclare que le Commerce Equitable n'a fait queomeef un mécanisme de coopération
préexistant. L’hypothese ne peut pas étre validée.

3. Norme biologique

Les producteurs observés en biologique viennemioder les bases d’union des groupements
du village. Cette union concerne une cinquantam@rdducteurs qui déclarent que l'unique
sujet de discussion est la maitrise technique deltare. Le client prenant en charge tous les
problemes de gestion administrative et de formatlas contraintes qui ont entrainé les
conventionnels a s’organiser, sont ici beaucoummfartes. Dans la situation de production
biologique, il y a moins de coopération entre leggars. L’hypothese est infirmée.

4. Double certification biologique-équitable

Par rapport a la situation en biologique, les pobelurs sont toujours a un niveau
d’organisation plus important et les producteursueent d’autres fonctions que la simple
discussion autour de la maitrise technique.

Par contre, le biologique n'apporte rien de pluma organisation en Commerce Equitable car
les OP doublements certifiées n’ont pas une plasdg structuration ni une meilleure gestion
des affaires internes, voir le contraire.

L’hypothése est infirmée.
E. H5 : La norme affaiblit le pouvoir de l'aval

1. Normes d’exportation

La moitié des enquétés ont connaissance des négaosia&ntre I'OP et les clients pour la
fixation du prix. lls considerent que 'augmentatiobtenue récemment a été possible grace
au renforcement de 'OP. Ceux qui n'ont pas corgaaise de ces tractations acceptent parfois
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des prix plus bas. Par contre les producteurs pa@té le marché local considérent trés
majoritairement que le prix est imposé par lesntieDonc I'hypothese H5 est validée, on
peut méme dire qu’'elle est la conséquence de Hig et

2. Normes équitables

Le déroulement des commandes et la fixation des qumnt similaires pour les producteurs
équitables et les producteurs conventionnels. Rsucommandes les enquétés déclarent que
le client donne ses besoins a I'OP qui gere laifptation en vu de satisfaire ces besoins dans
les deux situations. En équitable, le prix est idswne concertation entre OP et acheteurs
similaire a celle observée pour I'exportation carti@nelle. L’hypothese est infirmée.

3. Norme biologique

Les producteurs biologiques cooperent fortement dwer client (voir H4) qui exécute un
certain nombre de taches pour le respect de laendioiogique, tracabilité et certification.
Cette relation, imputable a la norme renforce levodir du client sur la filiere biologique par
rapport a une filiere conventionnelle. Donc I'hylpgge est infirmée.

4. Double certification biologique-équitable

Les producteurs bénéficiant de la double certificabnt des relations avec leur client de
méme nature que les producteurs biologiques coactta prise en charge des formations et
de la gestion administrative. Toutefois, les praducs ont été les acteurs de la définition des
prix et commencent a prendre en charge une paggecddts pour le respect des normes.
Quelques producteurs font de la tracabilité etresgponsables d’OP désirent qu’ils soient
autonomes a terme. L’hypothese ne peut étre validée

F. H6 : La norme se traduit par des codts supplémentees pour les
producteurs liés : a la mise en place de nouvelfgatiques, de nouveaux
investissements, aux procédures administratives, &acquisition de
compétences et d’'information

Nous recoupons ici des informations utilisées atyages lors de la discussion de I'hypothése
H1.

1. Normes d’exportation

Tous les producteurs qui exportent en conventiodéelarent réaliser les taches suivantes qui
ne sont pas réalisées par les producteurs vendantesmarché local : la tracabilité,
I'éthrelage, la planification de la production nitrise des calibre et de I'aspect. De plus, ils
déclarent avoir besoin de se former pour réalissr dites taches. Une partie du colt de
formation est supporté par 'OP. Les producteuiisvgandent sur le marché local ressentent
peu le besoin de se former. L’hypothese est validée

2. Normes équitables

Les dirigeants de I'OP certifiée doivent, par rapg@ola situation conventionnelle, accueillir
les difféerentes personnes du Commerce Equitableviltant, certificateurs FLO, liaison
office®® FLO, membres des IFAT (colt en temps). L'OP suigpégalement le coit de
certification toujours présenté comme tres lourtypothése est validée.

3 Agent de FLO présente dans la sous région quiua pussion d’appuyer les OP dans I'amélioration des
criteres de progrés de la norme FLO ainsi que aidanéliorer les relations avec les clients.

Rapport de mission Normes (Bénin & Togo, anana®)NIEL J. et MARTIN T.-2007 54



3. Norme biologique

Par rapport a I'export conventionnel, les produrddaiologiques déclarent n’avoir a maitriser
gue les calibres et I'aspect des fruits. lls suiviEs formations mais celles-ci sont payées par
les clients. Les colts de la norme biologique,ifteation et gestion administrative, sont
supportés par le client. La norme biologique serdblec moins colteuse en temps comme en
argent. L’hypothése est infirmée.

4. Double certification biologique-équitable

Par rapport au biologique, les dirigeants d’OP doivsupporter les colts évoqués pour les
normes équitables. Comme pour le biologique sewytcodt lié a la double certification par
rapport aux producteurs équitables est supportéapie client soit par une structure d’appui.
L’hypothese est infirmée.

G. H7 : Avec la norme I'appui technique et les formatins ont augmenté

1. Normes d’exportation

Contrairement aux producteurs du marché local deslproducteurs qui exportent déclarent
tous avoir des contacts avec des ONG d’appui etfétmés par ces derniéres. De plus les
membres du bureau déclarent recevoir des informatitu programme PiP du Coleacp. La
plupart des producteurs qui exportent déclarert @mandeurs de tels appuis et formations
alors que les producteurs du marché local seuhafit souvent ne pas en voir I'utilité.

L’hypothese est validée.

2. Normes équitables

Les producteurs vendant sur le marché équitabtendelrs réponses sur I'appui technique et
les formations n’en regoivent pas plus que ceuxdapt en conventionnel.

L’hypothése est infirmée.

3. Norme biologique

Les producteurs biologiques déclarent tous étreissyiiar un voire deux encadreurs a des
fréquences variant de une fois par semaine a usetdates les deux semaines. L'appui
technique est ici beaucoup plus régulier que peucdnventionnel. De plus ils déclarent
suivre aussi des formations.

L’hypothése est validée.

4. Double certification biologique-équitable

En comparant les déclarations des producteurs dgatduble certification aux producteurs
uniqguement en biologique, on trouve des réponsedasies. Par contre, comparés aux
producteurs seulement en équitable on a le mémnmedgaformation que pour le biologique
seul.

L’hypothese est infirmée.
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H.H8 : La norme permet aux producteurs d'accroitre leir maitrise
technique de la culture de I'ananas et de sa comnealisation

Nous avons posé certaines questions sur la quiag@nanas aux producteurs, sans définir la
notion de qualité. Les producteurs assimilent geésvent la qualité au rendement sur la
parcelle. lls ne se référent que rarement au egfodif’aspect.

1. Normes d’exportation

Les producteurs conventionnels déclarent unanimemee les formations suivies les ont
aidés a avoir une production de meilleure gqualitdeemeilleurs rendements. Nous avons pu
visualiser cela lors d’une visite chez un productucomparant une parcelle qu’il a réalisée
sans formation et une faite aprés sa premiére toawmdaPar contre, les producteurs du marché
local ont eu plus de mal a saisir notre questiamhéetarent plutét que la qualité est constante,
gu’ils ont toujours su faire de I'ananas correctetne

Pour la commercialisation, les producteurs ont fiodi leur avantage les relations avec leurs
clients. Or les producteurs sur le marché localémarent aucune évolution dans les rapports
avec leurs clients.

L’hypothese est validée.

2. Normes équitables

Nous n’avons noté aucune différence entre les ptedus conventionnels et les producteurs
équitables concernant les déclarations sur I'éiarude la qualité, l'intérét des formations et
limpact de celle-ci.

Les membres du bureau de I'OP équitable déclangavec I'équitable, ils ont pu se lancer
dans I'exportation par eux mémes. Le responsaldecammercialisation a eu I'opportunité
de faire la promotion de ses produits en Europe.

L’hypothése est validée pour la commercialisation.

3. Norme biologique

Les producteurs biologiques réalisent moins d'dj@ma techniques que les producteurs
conventionnels a cause de la norme. Les sujetsfat@sations concernent moins les
opérations techniques que celles suivies par lagertionnels selon leurs déclarations. De
plus, certains producteurs biologiques ne connaiigsas les maladies qu’ils ont dans leur
champ ni les opérations a réaliser pour éviter rigpggation de la maladie alors qu’en
conventionnel tous les producteurs maitrisent dega. producteurs biologiques ne déclarent
pas avoir observé d’évolution dans la relation deacs clients. L’hypothese est infirmée.

4. Double certification

Comme pour les impacts spécifiques du biologiqudeetéquitable, la double certification
n’entraine aucune modification de la maitrise teqin de la culture de l'ananas. Une OP
doublement certifiée est la bénéficiaire de I'exation de ses produits mais comme I'OP a
mandatée une ONG, elle ne maitrise pas plus la esomtisation que les producteurs en
biologique ou équitable. L’hypothese est infirmée.
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I. H9 :Le Commerce Equitable répond a ses obijectifs

1. Les individus bénéficiant du Commerce Equitablet sdas producteurs
défavorisés

Tout d’abord, les producteurs qui bénéficient dun@wrce Equitable sont des producteurs
qui ont les moyens d’investir dans une culture patation. Donc le Commerce Equitable
profite a des producteurs plus riches que ceuxnguit que des cultures vivriéres. Ceci est
d’autant plus vrai pour 'ananas que la culturenaretour sur investissement de 18 mois ce
qui est tres important. Parmi les producteurs diasa ceux qui profitent du Commerce
Equitable ont les mémes caractéristiques que les/etionnels. Les proportions de
propriétaires terriens et les surfaces exploitém# slu méme ordre de grandeur, et les
difficultés évoquées sont les mémes (acces autgcrigdsorerie insuffisante pour gérer
correctement la culture, pénibilité du travail meiuDe plus, rien n’est garanti pour les
travailleurs occasionnels des producteurs qui soovent des agriculteurs trés défavorisés
puisque obligés de louer leur force de travail. ®EnCommerce Equitable ne profite ni aux
producteurs les plus défavorisés, ni aux plus aéfses parmi 'ensemble des producteurs
d’ananas. Cependant la différence de niveau dawee les grands producteurs exportateurs
est énorme. En ce sens les producteurs concernés @ammerce Equitable ne sont pas les
plus défavorisés mais restent défavorisés.

L’hypothése est validée.

2. L’organisation de la production doit étre transpate et démocratique

Parmi les OP enquétées, nous avons vu plusieustisits différentes. Tout d’abord, des OP
ou de simples membres ont une bonne connaissasceédesions du bureau de I'OP et du
fonctionnement de I'OP. La plupart des membres étEgu de cette OP, la déclarent
transparente. Inversement, nous avons vu une @Reawe des membres du CA ne maitrisent
pas le fonctionnement de I'OP notamment sur lesefidéléguées a une ONG d’appui. Ceci
est aussi lié a des fréquences de réunions plhkegaia un taux de participation faible aux
AG, a I'éloignement géographique des membres et diVersité des productions dans la
méme OP.

De méme, la démocratie interne est tres variablmenéntre les groupements d'une OP.
Décisions au consensus ou au vote secret, taurrtieipation plus ou moins important aux
réunions (existence d’amende pour certains grouptsren cas d’'absence), les modalités de
fonctionnement sont tres variables. Nous avons &@gaqune OP ou les membres osaient
s’opposer aux positions du président. Les renoewalhts de bureau sont plus ou moins
fréquents et dans certains groupements d’OP |e plesprésident est déclarée ne pas pouvoir
remis en cause. Dans d’autres OP les membres égéclgue la participation au bureau est
plus une charge (notamment en temps de travail)nguposition de pouvoir.

Malgré des contextes institutionnels trés diffésenbtamment la présence d’une dictature au
Togo, la localisation des OP ne semble pas avoicidence sur la démocratie interne de ces
OP.

Toutes les OP du Commerce Equitable déclarentilieva I'amélioration de la transparence

et de la démocratie interne. Alors que peu d’OR ldorCommerce Equitable s’en soucient. Il
s’agit d'OP relativement jeunes dans le Commercaitkble (moins de quatre ans) et il

faudrait pour tester cette hypothése, revenir dguelques années pour mesurer les
evolutions.

Nous ne pouvons donc pas valider cette hypothesgtia de nos observations.
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3. Appui au développement de la filiere (de I'orgatima de I'OP a la recherche
de débouchés)

Pour l'appui a l'organisation de I'OP, nous avomsiaontré des OP qui ont suivi des
formations par FLO sur la gestion des OP et |sdiaiofficer vient régulierement pour aider
les OP a respecter les exigences du cahier degeshkt O et enclencher des démarches de
progres. Par exemple, des femmes sont proposées godtes a responsabilites, les élections
passent du vote a main levée au bulletin seciiky et abandon du consensus pour la prise de
décisions. Les membres d’'OP considérent génératecasndémarches comme un progres.
Les visites de membres de I'lFAT conduisent au méipe d’évolution dans la structure. Les
producteurs font rarement la différence entre FL@smembres de I'IFAT.

Les IFAT appuient au développement de la filiereudlavons par exemple vu un centre de
séchage dont le début de l'activité a I'exportcest aux membres de I'lFAT. Etant clients, les
membres de I'IlFAT créent un débouché stable audymteurs. FLO envoie régulierement
aux OP les contacts de clients équitables mais estlgugé limité par le bureau de I'OP
certifiée FLO sans client export certifié en fraRar contre, FLO posséde un organe de
reglement des litiges entre producteurs et clidite OP enquétée a profité de cet organe et
les membres du bureau se déclarent satisfaitsttbepretection.

L’hypothése est validée.

4. Il y a paiement d’un prix stable et/ou rémunérateur

Dans toutes les situations observées les prix diasbnt stables. Les producteurs équitables
enquétés déclarent unanimement que la cultureadanias est rémunératrice. Cependant dans
plusieurs situations les prix pratiqués par lesnt équitables sont inférieurs aux prix non
equitables. Des producteurs considerent dans ungu®mRes prix doivent étre réactualisés car
ils ne couvrent plus la réalité des colts de prodocNous avons assisté a la négociation
pour réviser ce prix et une augmentation a été [@@rpar un importateur. De plus les
standards de prix garantis minimum FLO au Bénirt smmifestement non rémunérateurs, ils
ne sont toutefois pas utilisés.

L’hypothese est validée.

5. Une attention est portée a la protection de catégde travailleurs défavorisés
ou fragiles (femmes, enfant, minorités ethniques)

Dans les régions enquétées il n'y a pas de minetiitéique. Les femmes sont promues a des
postes de responsabilité. Les enfants des prodsdent tous scolarisés au moins jusqu’au
BEPC.

L’hypothése est validée.

6. La sécurité des conditions de travail est respectée

La culture d’ananas présente des dangers cordi@®laux feuilles épineuses et a la présence
de reptiles dans les champs. Elle nécessite dosiqu#ections pour le travail au champ
comme des gants et des bottes de qualité. Powrdekicteurs qui ne sont pas en culture
biologique, la manipulation des intrants chimignésessite €galement des protections, gants,
masques, lunettes et une maitrise du processus yodravail en toute sécurité. Aucun
producteur n'a déclaré que le Commerce Equitaldlie Hidé a remplir ces conditions de
sécurité, cela malgré des demandes répétées.

L’hypothése n’est pas validée.
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7. Il n'y a pas de travail forcé ou non rémunére

Nous n’avons rencontré aucun cas de travail foocéam rémunéré. Cependant identifier de
tels cas peut se révéler difficile quand on réalisg entretiens aupres des producteurs. Nous
avons vu tres peu de salariat et la qualité dértaunération est impossible a évaluer pour le
travail payé a la tache. Cependant tout les predustemployant des ouvriers a la tache se
plaignent de la non disponibilité de la main d’ceust déclarent que la négociation avec les
ouvriers se fait toujours en faveur de ces derniéemtretien avec les ouvriers d’une
plantation togolaise confirme cette impression.

L’hypothése est validée.

8. Il y a promotion de I'Agriculture biologique

Les clients membres de I'lFAT réclament la convarsén culture biologique de leurs OP
fournisseuses. FLO fait également la promotioriAlgriculture biologique aupres des OP
enquétées.

L’hypothése est validée.

9. Il'y a gestion durable de la ressource

Tout d'abord les producteurs rencontrés n'ont s moyens financiers d'utiliser des

produits véritablement problématiques pour I'enwitement, herbicides systémiques et
insecticides a forte rémanence. Les seuls prodhitsiques utilisés sont I'urée et des engrais
NPK. Pour des raisons financiéres ces produits stiiges a faibles doses en cultures non
biologiques. Une grande partie des enquétés vemaamtle Commerce Equitable cultive en

production biologique.

L’hypothese est validée.

10. Compléments sur les objectifs du Commerce Equitable

Les objectifs sont remplis pour partie. Il est regoable que lorsque les objectifs du
Commerce Equitable sont remplis par les acteursCdmmerce Equitable, ils le soient
souvent également par les autres acteurs surl@esdiconventionnelles ou biologique. Il ne
s’agit donc pas forcement d’une spécificité du Caaroa Equitable.

Bien que de nombreux objectifs soient validés p#iecétude, ils le sont souvent a minima et
sont bien loin des résultats annoncés par la piomet la publicité du Commerce Equitable.

Des producteurs comme des transformateurs se plaigle manques de transparence sur
l'aval de la filiere et le fonctionnement des ongames du Commerce Equitable. Des OP
déclarent recevoir des documents en anglais ollemand qu’elles ne peuvent pas lire. Une

OP déclare ne pas savoir a qui s’adresser chezgelu® avoir les informations. Une OP se

plaint du manque d’appui par FLO pour trouver uerdl Des dirigeants d’'OP se plaignent

également du manque d’intégration des producteans ¢ fonctionnement du Commerce

Equitable.

Le colt de certification est unanimement qualiféétees dur a payer et certains le déclarent
comme injustifié, surtout lorsque le débouché aitié.
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Tableau 20 : Objectifs du Commerce Equitable vérifés sur le terrain

Objectifs
CE1|Les individus bénéficiant du commerce équitable sont des producteurs
défavorisés.
CE2|L’organisation de la production doit étre transparente et démocratique.
CE3]Appui au développement de la filiere (de I'organisation de I'OP a la recherche de

ouli
oui

CE4]ll y a paiement d’un prix stable et/ou rémunérateur. oui
ouli

CE5|Une attention est portée a la protection de catégorie de travailleurs défavorisés ou
fragiles (femmes, enfants, minorités ethniques etc.).
CES6|La sécurité des conditions de travail est respectée.

CE7|ll n'y a pas de travail forcé ou non rémunéré. oui
CES8]|Il y a promotion de I'agriculture biologique. oui
CE9|ll'y a gestion durable de la ressource. oui

On peut aussi remarquer que les objectifs ne camprd pas la compréhension du systéeme
par ses acteurs. Trés peu des agriculteurs reésorgndant une partie de leur production sur
une filiere équitable comprennent le fonctionnentenCommerce Equitable. Il y a donc un
probleme majeur d’'empowerment. En effet commentrearger la capacité d’'un acteur a
négocier dans une filiere s'il ne comprend pas centrfonctionne cette filiere.

J. Synthese sur I'impact des normes

L’export pose des contraintes aux producteurs gslipoussent a la coopération entre eux,
avec les ONG et avec leurs clients. Ceci aboutihé meilleure maitrise de la production et
de la commercialisation.

Le Commerce Equitable est une démarche qui dentaealecoup d’'investissements en temps
et en argent de la part des OP. Les effets obseswat une meilleure maitrise de la
commercialisation et I'ouverture de débouchés stmhDe plus, les acteurs du Commerce
Equitable respectent la plupart de ses objectiisase.

La contrainte notamment financiére (certificatidrei®) de I'’Agriculture biologique ne peut
étre supportée en totalité ni par le producteyramni’OP. C’est donc le client qui la prend en
charge. Il s’ensuit une verticalisatimle la filiére.

La double certification n'apporte que 'augmentatau prix de vente.

% 0On entend par verticalisation de la filiére, ldgpisation autour de la relation formelle OP-cliescluant tout
autre acteur important et menant a un début d'ratém de la filiére.
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Tableau 21 : Validation des hypothéses selon lesrnmes®

R Export | Commerce | Agriculture Double
Hypotheses seul Equitable | Biologique | certification

H1

La norme diminue le revenu de I'exploitation pour un travail constant
ou accroit le travail sur I'exploitation sans augmentation de revenu.

H2

La norme rend l'activité plus risquée.

H3

La norme renforce la coopération entre les producteurs et leurs
clients.

H4

La norme renforce la coopération entre les producteurs.

H5

La norme affaiblit le pouvoir de l'aval.

H6

La norme se traduit par des colts supplémentaires pour les
producteurs liés: a la mise en place de nouvelle pratiques, a de
nouveaux investissements, aux procédures administratives, a
I'acquisition de compétences et d’information, etc.

H7

Avec la norme l'appui technique et les formations ont augmenté.

H8

La norme permet aux producteurs d’accroitre leur maitrise technique
de la culture de I'ananas et de sa commercialisation car elle exige ces
maitrises.

8. Remargues complémentaires sur les normes

Nous présentons ici des observations de terrairfisypact des normes mais que nous ne
pouvons pas tester avec notre méthodologie deiltsiaparce qu'il s’agit d'impacts visibles
uniquement sur la durée soit par ce que cela dépasadre des systemes de production.

Les ONG d’encadrement déclarent que selon les #ad@® a 90 % des producteurs d’ananas
ne maitrisent pas une langue européenne. Ces pesseant de fait exclues de tous réseaux
d’'information sur les normes qu'ils s'agissent &irMmations réglementaires de I'Union
Européenne ou de FLO ou dinformations d’appui gémisme comme le Coleacp. Ce
phénomeéne s’accompagne d’'un taux d’analphabétismnmeéine ordre. Certains évoquent des
difficultés pour les analphabétes a réaliser legesmces de tracabilité. Il est notamment tres
difficile de remplir correctement une fiche paragk. Les normes imposant la maitrise de
I'écriture et d’'une langue européenne au moinsyaueau de I'OP, 80 a 90% des producteurs
ne peuvent accéder a certaines fonctions dansuesaix. On peut se demander si les
contraintes évoquées ci-avant ne menent pas all®mno du marché export de certains
producteurs.

Méme avec une maitrise parfaite d'une langue eerup® de la lecture et de I'écriture,
'acces aux textes des normes et leur compréhensitent trés difficiles. La norme fixe
souvent des objectifs sans formaliser la maniere lege atteindre. Par exemple, la
réglementation de I'Union Européenne fixent unéténrmaximale de résidus d’éthéphon sans
préciser les bonnes pratiques agricoles nécesaagen respect. Dans un pays avec une

% || s’agit bien entendu d’un résumé sommaire ettgétique. Pour comprendre les nuances entre IEseatites
validations des hypothéses, se référer a I'étudigéé ci-dessus. En effet certaines hypothésesvatidées a
minima et d’autre plus fortement.
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recherche agronomique aux faibles moyens, il s'dgih probleme insurmontable par les
producteurs.

La définition de la norme, réglementaire ou volaetaest réalisée unilatéralement par des
structures publiques ou associatives européenaesorsultation des acteurs du Sud auxquels
s’appliguent ces normes est minime voire inexigtatiten résulte des aberrations quant a
I'application des ces normes sur un terrain olsgdleuvent étre inadaptées. Par exemple, un
consultant ivoirien déclare que dans les conditidimatiques togolaises, la norme étéphon
n’est respectable que trois mois par an afin dimbie coloration orange compléte demandée
a I'export. Il dit qu'il ne faut pas dépasser ptiestrois litres d’éthrel par hectare. Cette norme
parait d’autant plus arbitraire qu’elle ne reposeaicune étude toxicologique. La limite du
méme produit pour la cerise et le poivron est wie ét demie supérieure, et pour la groseille
et le cassis deux fois et derffidl pourrait se révéler efficace d’au moins traduies normes
en bonnes pratiques agricoles afin de permettrgopeaducteurs de bien les respecter.

9. Conclusion

Suite a Il'observation des modifications structe®lldes relations marchandes et a la
libéralisation toujours croissante des rapportsnéooques, il est clair que les normes qui
conditionnent les exportations de produits manufést ou produits agricoles sont de plus en
plus importantes. Il convient alors d'évaluer lempacts de ces nouveaux modes de
réglementation de I'économie sur les systéemes ddugtion. Pour cela, nous avons pris
comme étude de cas la filiere ananas au Bénin €bga. Nous nous sommes intéressés a la
réglementation obligatoire de I'Union Européenneaak normes volontaires Agriculture
biologique et Commerce Equitable. L’évaluation et s’'est faite grace a des
comparaisons entre différents types de producteurs.

Le premier point d’évaluation concerne la simplecpption qu’ont les acteurs rencontrés, des
différentes normes auxquelles ils sont assujdttisst rare que les producteurs sachent que
leur outil de production et leur travail productidnt régis par des normes. Cette observation
se vérifie aussi bien pour les normes de la régktatien de 'UE que pour les normes
volontaires. L’origine des contraintes des normsistees souvent associée a la demande
spécifigue des clients. Le caractére souvent juigli des normes est systématiquement
inconnu.

L'impact général des différentes normes étudiéesims stimulation du processus coopératif
au sein d'organisations de producteurs. L'ensendd#de normes implique des surcodts

financiers ou en travail improductif. Ces surcoWient selon les normes mais les

producteurs sont rarement en mesure de les suppettks. Cela peut conduire a des relations
privilégiées avec des clients, pouvant mener aabudd’intégration de la filiere en cas de

codt tres important de la norme.

Les résultats évoqués ci-dessus sont toutefoiativiser. Tout d’abord, I'étude s’est faite sur
une filiere particulierement rémunératrice. Celautpatténuer les effets spécifiques du
Commerce Equitable et de [I'Agriculture biologigu®ncernant les modifications de
rémunérations. Ensuite de nombreux enquétés seesitisur plusieurs débouchés rendant les
différences entre types de producteurs moins nefefin, nous n'avons pas étudié la filiére

%" La LMR de l'ananas est de 2,000 mg/kg, 3,000 mgtgr la cerise et le poivron, et 5,000 mg/kg pleur
cassis et la groseille.
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togolaise de facon exhaustive. Il est donc possjbke certains effets soient contingents aux
zones étudiées.

Outre les impacts sur les systemes de productitailléé dans I'étude, les entretiens ont

révélé une trés faible intégration des acteurs léigoet béninois dans les processus
d’élaboration des normes. Ceci est d’autant plusrdageable que, comme dans le cas de
'éthéphon mentionné dans I'étude, certaines norpesent des contraintes arbitraires ou

injustifiées au marché et menacent directementiViae économique de paysans béninois et
togolais.
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Annexel: Guided'entretien

Histoire/Caractéristiques

I Nom | I |

| Prénom | | | | Sexe | | |
| Nom de 'OP | | |

| Reprise de |'exploitation | | Oui | | | Non | |

Année de création de I'exploitation | \

| Surface exploitée en ananas | | |

| Propriété | | | Louée | |
Type de culture Variété Slzrzfz)ce Compléments
| Nombre de travailleurs sur I'exploitation |
| Famille | | Salariés| | Total | |
| Travailleurs occasionnels | | Oui | | | Non | |
| Capital en cheptel |
Animaux Nombre Fonction sur l'exploitation Propriétaire
Capital immobilisé |
Matériel utilisé sur I'exploitation Nombre Fonction Age Prix Propriétaire

Remarques supplémentaires
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Gestion des cultures

Semis des cultures |

s Origine du matériel de Fonction sur Prix ]
Culture + variété . i Prix local
base I'exploitation export
Travaux sur l'ananas
Comment est réalisé le labour ? | | 1 Pas de labour 4 Mécanisé
2 Labour Houe 9 Autres
3 Avec animaux
... la fertilisation ? | 1 Aucune fertilistation 5 KCl
2 NPK 6 Fumure
3 Urée
4 Potasse 9 Autres
e désherbage ? 1 Aucun désherbage 4 Chimique
Sarclage 9 Autres
Binage
| ... la protection phytosanitaire ? 1 Aucune protection 4 3/an
1 traitement/an 5 Raisonée
2 traitements/an 9 Autres
| . rinductionforale? | | 1 Aucune induction 4 Chaen
Carbure
2 Ethyléne gazeux 5 de
calcium
3 Ethephon 9 Autres
... larécolte ? 1 Manuelle famille 9 Autres
Manuelle salariés
Mécanique
| Remarques supplémentaires |
| Maturation artificielle du fruit | | Oui | | Non | |
|  Produit utilisé | |
| Volume de la 1°" récolte | | | | Delaseconde | |

| Autres |
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Economie de |'exploitation

1- Revenus |

Revenu Total | | | | |

Nombre de personnes vivant de ce revenu |

Nombre de sources de revenus | | |

Poids de l'ananas dans le revenu | | |

| Circuit de commercialisation | | 1 Marché local 4 CE
2 Export conventionnel 5 Séché
3 Export biologique 9 Autres
Autres sources de revenu 1 Aucune 5 Autres
2 Artisanat Salariat
3 Salarié ananas L,ompmerc
4 Diversification 9 Autres
Evolution ces derniéres années
| Cultures vivriéres | | Nombre | |
| Surface | |

| Proportion de 'alimentation | |

2- Dépenses

| Location | | |

Col(t des intrants

Total | | |

| Rejets dananas | | |

| Fertilisation | | |

| Main d'ceuvre | | |

|  Phytosanitaires | | |

| Petit outillage | | |

| Autres | | |
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Co(t de certification | | | |—|

Nombre de batiment de stockage ou | |
conditionnement
Codt administratif | | 1 Aucun
Temps de travail
Fournitures 9 Autres
3- Tranferts sur I'exploitation |

Vous envoient-ils de l'argent ? |

Avez-vous des membres de votre famille a I'étranger ? | | |

Combien ? | | | |

Quelles est l'utilisation de ces transferts ? |

Consommation 4 Béatiment
Cheptel 5 Cultures
Matériel 9 Autres
Mode de capitalisation | 1 Epargne 4 Ananas
2 Cheptel
3 Matériel 9 Autres
4- Crédit |
Dernier emprunt | | |
Taux | | |
Utilisation | | 1 Consommation 5 Intrants
2 Cheptel 6 Foncier
3 Matériel
4 Béatiment 9 Autres
Qui a fourni ce crédit ? | 1 Banque 4 Clients
2 ONG
OoP 9 Autres
Préfinancement des campagnes?
Avec rejets 4 non
Par qui ? 2 Intrants chimiques
3 Argent 9 Autres

Complément

Rapport de mission Normes (Bénin & Togo, anana®)NIEL J. et MARTIN T.-2007 68




L'impact de(s) norme(s)

A quelles normes répondez-vous ? | |

1 Aucune 5 SolidarMonde
2 Exportation (LMR+ codex + 6 AB + Max
tragabilité)
3 Max Havelaar 7 Max + Solidar
AB 9 Autres

Historique de la mise en place ?

Difficultés rencontrées ?

1- Impact economique qualitatif

Avez-vous rencontré ... |

... une modification de vos débouchés ? |

Aucune 4 Augmentation faible
Diminution forte 5 Augmentation forte
Diminution faible 9 Autres

... une apparition de nouveaux clients ?

| Si oui qui ? |

... une modification des volumes exportés ?

Aucune 4 Augmentation faible
Diminution forte 5 Augmentation forte
Diminution faible 9 Autres
. une modification de votre gamme de production ?
Aucune 4 Transformation
Diversification 5 Artisanat
Spécialisation 9 Autres

Les nomes ont-elles amélioré votre revenu ? |
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| Dans quelle proportion ? | |

| Ont-elles amenées a une stabilisation de votre reve  nu ? |

Déroulement des commandes

| Pour quand est la prochaine commande ? | |

|  Jusquia quand avez-vous des commandes ? | |

| Qui décide des commandes ? | |

| Comment cela ce passe-t-il ? |

2- Impact sur le risque

| Votre campagne est -elle préfinancée ? |

| Prenez vous un risque financier avec la culture d'ananas ? Pourquoi ? |

| Rejets de produit |

| Avez-vous déja eu des produits rejetés ? | |

| La derniére fois que c'est arrivé ? | |

| La fréquence des rejets de produit ? | |

| Les volumes rejetés en moyenne ? | |

| Quelles sont les raisons de ces rejets ? |

| Est-ce un risque important pour votre exploitation ? | |

| Que faites vous des produits rejetés ?
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Les normes ont-elles modifiées ce risque et comment ?

| Perte de récolte |

| Avez-vous des problémes de perte de récolte a cause des ravageurs et maladies ? | | |

| Perte de récolte engendrée ? | |

| Le principal probléme sur la culture ? | |

Trés Variable wit/phytophtora

Mévente Maitrise technique

Ravageurs aériens Acceés au crédit

A W N R
© N o g

Moisissure du fruit Autres

Les nomes ont-elles modifié le risque de perte der  écolte et comment ?

3- Impact sur la qualité

|  Laqualité de vos produit a-t-elle évoluée ces derniéres années ? |

| Pourquoi ? |

| Les normes sont-elles bonnes pour la qualité des produits ?

| Pourquoi ? |

| Quelles sont les personnes qui vous ont aidés a amé  liorer la qualité de vos produits

Comment ?
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4- Impact sur les connaissances

| Formation de base |

Quelles est votre niveau de formation scolaire ?

de votre conjoint(e) ?

Et de vos enfants?

1 Pas de scolarisation 5 Supérieur

2 Primaire 6 Alphabéete sans
3 College scolarisation
4 Secondaire 9 Autres

Comment font les analphabétes? Est-ce un
probléme?

| Formation "professionnelles” |

Quelles sont les formations que vous avez suivi ces derniéres années ?

Qui a organisé ces différentes formations ?

OoP 4 ONG
Institutions publics 5 Certificateurs
Clients 9 Autres

Et pourquoi ?

Quels sont les apports de ces formations ?

Pratiques culturales 4 Nouvelles pratiques
Gestion financiére 5 Connaissance de l'aval
Gestion administrative 9 Autres

Ces formations ont-elles changées quelgue chose pou r vous ?

Comment ? |
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Recevez vous régulierement des informations techniq ues ? |

Fréquence ? |

Par qui ?
OoP 4 Clients
ONG 5 Certificateurs
Institutions publics 9 Autres

Que concernent ces informations ?

Avez-vous du changer vos pratiques avec les normes, pourquoi ?

Connaissez vous la prime fair trade ? | | |

Quel est son montant ? | | |

Comment est-elle utilisée par 'OP ? | | |
Ne sait pas 4 Répartie entre les
Investissement producteurs
3 Rémunération des salariés 9 Autres

5- Impact sur le capital social

Depuis combien de temps étes-vous membre de 'OP ?

Toujours 4 +delan
+de 10 ans 5 -delan
+de5ans 9 Autres
A quelles autres structures que I'OP adhérez-vous (ex syndicat)?

Quelle est la fréquence de vos réunions ? |

Quelle est la proportion des femmes dans I'OP ? |

Dans la région (sur la production d'ananas? |
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Quels ont été les sujets de discussion de la dernié  re réunion ?

Et en général de quoi parlez vous ?

6- Impact sur I'enpowerment

Quels sont vos responsabilités dans I'OP ?

Pourquoi avez-vous ces responsabilités ?

Comment sont prises les décisions dans I'OP ?

Ne sait pas 4 Majorité
Unanimité 5 Consensus
3 Majorité 2/3 9 Autres

Tout le monde a-t-il le méme pouvoir ? |

Qui posséde le plus de pouvoir ? |

1 Ne sait pas 5 Plus proches
2 Gros producteur 6 Egalitaire
3 Plus riches

4 Plus anciens 9 Autres

Comment cela se manifeste-il ?
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Comment étes-vous informés des décisions de I'OP ?

Le pouvoir et les responsabilités ont-ils été modif ié ces dernieres années ?

| Relation avec l'aval |

| Quand avez-vous vu votre client principal pour la d erniere fois ?

1 Ne sait pas 5 - de six mois
2 Moins de 2 jours 6 -dlan

3 Moins d'1 semaine

4 Moins d'1 mois 9 Autres

| Fréquence des rencontres ? |

| Sujets de discussion en général ? |

Comment est fixé le prix d'achat ?

1 Ne sait pas 5 Par le producteur
2 Discussion "égalitaire” 6 Par le client
3 Discussion "inégalitaire” 7 Par la norme
4 Par IOP 9 Autres
Comment se font les commandes ?
Ne sait pas 5 De fagon calendaire
Lors des rencontres 6 Par intermédiaire
Par téléphone 9 Autres

Quelles évolutions avez vous notées ces dernieresa  nnées?
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Que pensez-vous de ces relations ?

Qui distribue votre produit et ou ?

7- Questions subsidiaires

A quoi servent les normes (tracabilité + LMR + Codex)?

A qui profite les normes ?

Qui défini les normes ?

Difficultés pour les respecter ?

Que représente pour vous le commerce équitable ?
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Etes-vous satisfait de Max Haveelar (Solidar'Monde) ?

Pourquoi ? |

Trouvez que Max Havelaar (Solidar'Monde) soit équitable ? Pourquoi

Pourquoi des gens achétent commerce équitable ?

Que représente pour vous l'agriculture biologique ?

Etes vous satisfait de I'agriculture biologique, pourquoi ?

Pourquoi des gens acheétent de produits biologiques ?

Souhaitez-vous que vos enfants reprennent I'exploitation ? Pourquoi ?

Merci de votre disponibilité
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Annexe 2 : Ficherésumant le questionnaire
+» Histoire de I'enquété et de son exploitation

+» Gestion des cultures
Assolement, variété, calendrier cultural.
Insister particulierement sur 'ananas

s Economie de I'exploitation
Ensemble des colts (intrants, matériels, batimantsjaux...)
Ensemble des recettes vente ananas, salariataistinde I'autoconsommation
Apports financiers extérieurs
Disponibilité et modalité du crédit sur la région
Quelles modifications avec les différentes normes ?

% Risque pour I'exploitation avec l'aval et les aléagsaturels
Risque de rejet de la production (fréquence, voluaisons, alternatives...)
Risque sur la production perte avec attaques dgglegseurs
Impact des normes sur les risques évoqués.

+» Qualité de la production
Evolution ces dernieres années
Impact de la certification

“ Niveau de connaissances fondamentales et pratiques
Niveau de scolaire de I'enquété et de sa famille
Fréquence des formations professionnelles, intéséganisateurs
Flux d’informations techniques
Impact des normes sur ces connaissances et leatfons
Connaissance de la prime fair trade

% Insertion dans les réseaux
Adhésion a différentes structures (associationsjisgts...)
Composition de ses structures (nombres de femmes...)
Intérét de ces différents réseaux
Fréquence de réunion et sujets abordés

+ Relation de pouvoir dans 'OP
Responsabilités dans I'OP, égalité entre les mesnbre
Mode de prise de décision
Mode d’information des travaux de 'OP

% Relation avec la clientéle
Fréquence des rencontres avec le client
Définition des contrats particulierement le prix
Réalisation des commandes
Destination de la production
Impact des normes sur ces relations avec l'aval

% Perception de la norme
Intérét des normes, qui les défini, que souhaitergis que cela change
Voulez vous que vos enfants poursuivent votre etgtion.
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Annexe 3: Critérespour tester les hypotheses

Hypothése H1 : La norme fait baisser le revenu de | ’exploitation pour un travail constant ou augmenter le travail sur I'exploitation sans augmentation
de revenu.

Critére 1: Economique/revenu/prix FCFA/kg bord champ non ethrelé (feuille 1 ligne 42 et suivantes)

Critére 2: Economique/revenu/amélioration du revenu avec la norme (feuille 2 ligne 54)

Critére 3: Social/bien étre/maturation artificielle du fruit (feuille 2 ligne 201 et suivantes)

Critére 4: Social/bien étre/formation technique et gestion (feuille 2 ligne 201 et suivantes)

Hypothése H2 : La norme rend l'activité plus risqué e.

Critéere 1 : Risque/diversification agricole/ feuille 1 ligne 31 et suite ainsi que 62 et suite

Critére 2 : Risque/perseption du risque lié a la spéculation sur l'ananas/feuille 2 ligne 82

Critére 3 : Risque/rejet de la production/feuille 2, lignes 85 a 107

Critére 4 : Risque/préfinancement/ feuille 1 ligne 211

Hypothése H3 : La norme renforce la coopération ent re les producteurs et leurs clients.

Critere 1 : Relation avec l'aval/feuilles 2 ligne 360 a 400

Critere 2 : Ressources cognitives/ formation/ Organisation des formations feuille 2 lignes 237 et suivantes

Critere 3 : Déroulement des commandes/ feuille 2 lignes 60 a 70

Hypothése H4 : La norme renforce la coopération ent  re les producteurs.

Critére 1 : ressources cognitives/ qualité feuille 2 lignes 159 a 170

Critére 2 : Capital social/ feuille 2 lignes 268 a 300

Hypothése H5 : La norme affaibli le pouvoir de I'av  al.

Critére 1 : Sociallempowerment/qui décide des commandes? (feuille 2 ligne 66 et suivantes)

Critere 2 : Social/lempowerment/comment est fixé le prix d'achat (feuille 2 ligne 378 et suivantes)

Critere 3 : Social/enpowerment/quelles évolution avez-vous notée ces derniéres année (feuille 2 ligne 391 et suivantes)
Hypothése H6 : La norme se traduit par des colts su  pplémentaires pour les producteurs liés a : la mise en place de nouvelle pratiques, de nouveaux
investissements, aux procédures administratives, a I'acquisition de compétences et d’information, etc

Critere 1 : Ressources cognitives/ formation/ Utilité et apport des formations feuille 2 lignes 210 a 230

Critére 2 : Economie/ Codt de certification

Hypothése H7 : Avec la norme l'appui technique et| es formations ont augmenté.

Critére 1 : Ressources cognitives/ formations professionnelles/ feuille 2 lignes 197 a 231

Critere 2 : Ressources cognitives/ informations/ feuille 2 lignes 233 a 247

Hypothése H8 : La norme permet aux producteurs d’ac  croitre leur maitrise technique de la culture de I’ ananas et de sa commercialisation car elle
exige ces maitrises.

Critere 1 : Qualité de la production/ feuille 2 lignes 142 et suivantes

Critére 2 : Capital social/ressources cognitives/ Formation techniques et gestion/ feuille 2 lignes 172 et suivantes
Critére 3 : Enpowerment/relation avec l'aval/ feuille 2 lignes 360 a 409
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Annexe 4 : Tableau des prix payés aux producteurs®

Type de Pays |Variété Frais/séché |Ethrélé |Marché |Type de prix Commerce | Agriculture | Contrat Prix FCFA/kg Prix €/kg (arrondi)
production Equitable | Biologique minimum | maximum | minimum | maximum
oP Bénin | Cayenne/Pain | Frais oui Export | Bord champ non non Ecrit 120 120 0,18 0,18
(Organisation de de sucre
Producteurs)
oP Bénin | Cayenne Frais pour non Export | Entrée oui non Ecrit 90 90 0,14 0,14
séchage d'usine®
producteur Bénin | Cayenne/Pain | Frais oui Export | Bord champ non non non 80 110 0,12 0,17
indépendant de sucre
producteur Bénin | Cayenne/Pain | Frais non Export | Bord champ non non non 50 95 0,08 0,14
indépendant de sucre
producteur Bénin | Cayenne/Pain | Frais non Local Bord champ non non non 15 80 0,02 0,12
indépendant de sucre/
Abacaxi
oP Togo |Cayenne/Pain |Frais non Export | Bord champ non oui non ou 80 100 0,12 0,15
de sucre oral
oP Togo |Cayenne/Pain |Frais non Export | Bord champ oui oui Ecrit 105 105 0,16 0,16
de sucre
oP Togo |Cayenne Frais ouli Export | Bord champ non non Ecrit 125 125 0,19 0,19
oP Togo |Abacaxi Frais oui Export | Bord champ non non Ecrit 150 150 0,23 0,23
oP Togo | Cayenne/Pain | Frais pour non Export | Bord champ oui oui Ecrit 85 85 0,13 0,13
de sucre séchage
producteur Togo |Cayenne/Pain |Frais non Local Bord champ non non non 30 70 0,05 0,11
indépendant de sucre/
Abacaxi
producteur Togo |Cayenne/Pain |Frais non Local Entrée d’'usine | non non non 100 100 0,15 0,15
indépendant de sucre/
Abacaxi
% Attention il ne s'agit pas d'un tableau exhawsi prix pour I'ananas mais des situations renéesiurant les enquétes. Il est basé sur les déates des producteurs
recoupées par les OP et ONG locales.
% Dans ce cas les fais de transport sont & la elthrgproducteur ou de I'OP.
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Annexe5 : Production béninoise d’'ananas

Communes Surface (ha) Rendement Production T
moyen kg/ha

1 Abomey-Calavi 649 50 001 32 451
2 Allada 306 65 000 19 890
3 Kpomassé - - -
4 Quidah - - -
5 Toffo 81 72 537 5876
6 Tori 104 62 219 6 477
7 Ze 1025 45 000 46 125

Total 2 165 51187 110 819

Campagne 2004-2005
Communes Surface (ha) Rendement Production T
moyen kg/ha

1 Abomey-Calavi 685 76 314 52 275
2 Allada 316 65 000 20 540
3 Kpomassé 28 64 444 1816
4 Ouidah 6 42 000 233
5 Toffo 83 62 000 5139
6 Tori 102 59 695 6 059
7 ze 900 42 632 38 375

Total 2119 58 742 124 437

Campagne 2005-2006
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